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KENNZAHLEN IM MEHRJAHRESVERGLEICH

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
Ergebnisrechnung
Umsatzerlése TEUR 76.648 63.251 47.820 50.303 42.565 52.131 70.795
Umsatzanteil auperhalb
Deutschlands % 89 91 87 90 92 95 98
Betriebsleistung TEUR 75.646 63.263 45.681 50.016 42.241 53.114 71.028
EBIT TEUR 12.858 6.590 -1.511 2.263 2473 4.554 5.304
EBIT-Marge % 17,0 10,4 -3,3 4,6 59 8,6 7,5
Konzernjahresergebnis TEUR 9.842 5.537 -1.082 1.472 1.873 3.982 4.633

* inKl. Teilergebnis Dosco (alle anderen Zahlen ohne Dosco)
Zahlen zur Bilanz
Bilanzsumme TEUR T7.798* 61.097 60.480 58.629 59.412 72.267 83.120
Eigenkapital TEUR 43.333* 39.381 36.869 37.025 39.297 48.709 51.533
Eigenkapitalquote % 56* 64 61 63 66 67 62
Liquide Mittel TEUR 13.192 10.566 6.647 5.197 6.638 12.886 5.410
* inkl. Dosco (alle anderen Zahlen ohne Dosco)

Personalzahlen
Mitarbeiter im
Jahresdurchschnitt 252 296 284 280 298 312 389
Anteil auBerhalb
Deutschlands % 50 59 63 69 72 73 74
Zahlen zur Aktie
Ergebnis je Aktie EUR 2,82 0,77 -0,26 0,36 0,45 0,94 1,01
Dividende EUR 0,98 0,25 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
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DER VORSTAND DER SMT SCHARF AG



VORSTANDSBRIEF

Sehr geehrte Damen und Herren,
liebe Aktionarinnen und Aktionare,

SMT Scharf schaut auf ein ausgesprochen erfolgreiches Jahr
2018 zurlck. Im abgelaufenen Geschéaftsjahr haben wir den
Konzernumsatz auf 70,8 Mio. EUR deutlich gesteigert. Zu-
gleich konnten wir ein Ergebnis der betrieblichen Tatigkeit
(EBIT) von 5,3 Mio. EUR erzielen. Im Ergebnis haben wir damit
sowohl Umsatz als auch Gewinn deutlich gesteigert und unse-
re urspringlichen Erwartungen zu Geschaftsjahresbeginn teil-
weise Ubertroffen. Dies zeigt, dass wir unsere strategischen
MapBnahmen konsequent umsetzen und in der Lage sind, die
Méglichkeiten, die der Markt uns bietet, Uberproportional zu
nutzen. Auch im laufenden Geschéaftsjahr wollen wir unsere auf
Wachstum ausgerichtete Strategie bei gleichzeitiger operati-
ver Exzellenz erfolgreich fortfihren und an den richtigen Stel-
len ansetzen. So ist es einerseits unser Ziel, innovative Pro-
dukte fur den Untertagebergbau und Tunnelbaustellen zu
entwickeln. Daneben prifen wir fortlaufend strategische Opti-
onen, um unser Produktportfolio durch M&A-Aktivitaten ideal
zu erganzen.

Bei anhaltend stabiler Konjunktur im Bergbau ist bis auf wei-
teres mit einem anhaltend guten Investitionsklima zu rech-
nen, da die weltweiten Bergwerksunternehmen aufgrund ho-
herer Rohstoffpreise weiter in neue Anlagen, Ausristungen
und Technologien investieren. Allerdings sehen wir uns in vie-
len Markten mit einer hohen Wettbewerbsintensitat konfron-
tiert. Auch aus diesem Grund ist die Profitabilitdt von
SMT Scharf mit dem starken Umsatzwachstum im Geschéfts-
jahr 2018 nicht stark Gberproportional gewachsen. Ein weite-
rer Grund sind sicherlich die Investitionen in unsere neuen
Geschaftsfelder. Insgesamt sehen wir uns gut positioniert, um
auf den wichtigen Bergbaumarkten weltweit von der robusten
Branchenkonjunktur zu profitieren und die Herausforderun-
gen im Markt erfolgreich zu meistern.

Mit der Ubernahme des kanadischen Bergbauspezialisten
RDH Mining Equipment im Februar 2018 haben wir unsere
Marktposition als integrierter Systemanbieter im Bereich der
Untertagelogistik sowie unser Kompetenzspektrum weiter
gestarkt. Bei batteriebetriebenen Fahrzeugen mit Lithium-lo-
nen-Technik fir den Untertagebergbau gehért RDH zu den
fihrenden Anbietern weltweit. Unsere Vorreiterrolle bei gum-
mibereiften Fahrzeugen mit Elektroantrieb wollen wir nutzen,
um in diesem Bereich neue Mafstdbe im Untertagebergbau
zu setzen. So sind wir beispielsweise in der Lage, Diesel- und
auch Elektrofahrzeuge fiir den Nicht-Kohle-Bergbau entspre-

chend der jeweiligen Bedurfnisse unserer Kunden weiterzu-
entwickeln. Nachdem wir die Finanzintegration von RDH im
zweiten Quartal 2018 erfolgreich abgeschlossen haben und
der Vertrieb der RDH-Produkte erfolgreich gestartet ist, ha-
ben wir im zweiten Halbjahr die technische Integration ange-
stofen, die wir 2019 mit Nachdruck fortfihren werden. Hier
sind nach dem gelungenen Start im Jahr 2018 auch 2019 noch
gezielt Verbesserungen zu etablieren.

Elektromobilitat ist derweil nur einer der Trends im Bergbau.
Automatisierung, Datenmanagement oder die zunehmende
Vernetzung spielen vor dem Hintergrund der rasant fort-
schreitenden Digitalisierung eine immer gréf3ere Rolle im
Bergbau. Man kann sozusagen vom Zeitalter Bergbau 4.0
sprechen. Damit wachsen auch die Anforderungen an
SMT Scharf als Spezialmaschinenbauer fir den Untertage-
bergbau. Gemeinsam mit den Bergwerksbetreibern sind wir
im Austausch zu diesen Trends und setzen derartige Projekte
im intensiven Dialog gemeinsam um. Auf Basis unserer Kern-
kompetenzen und erweiterten Produktportfolios werden wir
weiter individuell auf die Bedirfnisse aller Kunden eingehen.

Wachstumspotential sehen wir mittel- und langfristig auch in
unserem neuen Tunnel-Segment. Die weltweit wachsende
Zahl von Tunnelprojekten bestarkt uns in der Ansicht, dass wir
mit dem Segment Tunnel einen strategisch richtigen Schritt
gemacht haben. Bislang allerdings ist es uns nicht gelungen,
in dem Bereich signifikante Umsatzbeitrdge zu generieren.
Diese Entwicklung sehen wir als unbefriedigend an und arbei-
ten daher akribisch daran, unser Geschaft merklich auszu-
bauen und zu diversifizieren.

Wir danken Ihnen an dieser Stelle als Investor, Geschaftspart-
ner und Kunde fir das entgegengebrachte Vertrauen und
wirden uns freuen, wenn wir Sie bei unserem weiteren Weg an
unserer Seite haben.

Mit herzlichem Glickauf

Hans Joachim Theif3 Wolfgang Embert
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MITGLIEDER DES VORSTANDS

Dipl.-Kfm. Hans Joachim Theif3

Vorstandsvorsitzender

Compliance, Finanzen & Controlling,
strategische Unternehmensentwicklung,
M &A, Investor Relations,

IT und Vertrieb (Neugeschaft)

Dipl.-Ing. Wolfgang Embert

Vorstand

Personal, Produktentwicklung,
Produktionsbereiche, Maschinenbau
und Vertrieb (Auftragsmanagement,
Service & After Sales)




MITGLIEDER DES AUFSICHTSRATS

Univ.-Prof. Dr. Louis Velthuis

Vorsitzender

Mainz, Lehrstuhl fir Controlling,
Johannes Gutenberg-Universitat Mainz

Aufsichtsratsmitglied
Intershop Communications AG

Dr. Dipl.-Ing. Dirk Vorsteher

Werne, Unternehmensberater

Keine Fremdmandate

Dipl.-Volkswirtin
Dorothea Gattineau

Herdecke, Geschaftsfihrerin

Keine Fremdmandate
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BERICHT DES AUFSICHTSRATS FUR DAS

GESCHAFTSJAHR 2018

Der Aufsichtsrat der SMT Scharf AG nahm im Geschéftsjahr
2018 die ihm nach Gesetz und Satzung obliegenden Aufgaben
gewissenhaft wahr. Er uberwachte und beriet den Vorstand
kontinuierlich. Regelmé&gig, zeitnah und umfassend lief3 er sich
durch den Vorstand schriftlich und mindlich Uber die Ge-
schaftsentwicklung der SMT Scharf AG und der Konzerngesell-
schaften, Gber die strategische Ausrichtung des Unternehmens
und den Stand der Strategieumsetzung informieren. Uber Vor-
haben, die von groer Bedeutung oder eilbedurftig waren, wur-
de der Aufsichtsrat auch zwischen den Sitzungen durch den
Vorstand informiert. Bei Beschlussfassungen wurden die in der
Geschéftsordnung des Vorstands geregelten Zustimmungsvor-
behalte fir bestimmte Geschéfte stets beachtet.

Der Aufsichtsrat kam in funf ordentlichen Sitzungen am
5. Februar, am 21. Mérz, am 22. Mai, vom 30. August bis
1. September und am 3. Dezember 2018 zusammen. Die drei-
tagige Sitzung fand in Kanada taglich jeweils an einem ande-
ren Ort statt. Beginnend mit Alban, gefolgt von Timmins und
abschliefend in Toronto. Alle anderen vier Sitzungen wurden
in den Geschaftsrdumen der SMT Scharf AG in Hamm abgehal-
ten. Die drei Auftsichtsratsmitglieder Professor Dr. Louis Velt-
huis, Dr. Dirk Vorsteher und Dorothea Gattineau nahmen an
allen Sitzungen vollstandig teil. Auf seinen Sitzungen befasste
sich der Aufsichtsrat mit allen fur das Unternehmen relevan-
ten Fragen. Anhand schriftlicher Stellungnahmen informierte
der Vorstand der SMT Scharf AG den Aufsichtsrat regelméapig
bereits im Vorfeld der Sitzungen Uber die aktuelle Geschéfts-
lage der SMT Scharf Gruppe.

In Anbetracht der anhaltend verbesserten Branchenkonjunktur
im Berichtsjahr 2018 wurden die Entwicklung in den Kernmark-
ten sowie die vom Vorstand vorangetriebene Umsetzung der
Unternehmensstrategie besonders thematisiert. In diesem Zu-
sammenhang hat der Aufsichtsrat die fortlaufenden Erfolge
des bereits im Geschaftsjahr 2015 eingeleiteten Strukturpro-
gramms zur Kenntnis genommen. Dies gilt insbesondere hin-
sichtlich der Erhéhung des Wachstums im Berichtszeitraum. Im
Geschaftsjahr 2018 war ein verbessertes Marktumfeld zu be-
obachten, so dass auch im laufenden Geschéaftsjahr mit einer
geschaftsférdernden Branchenkonjunktur zu rechnen ist. An-
gesichts der erzielten Fortschritte sieht der Aufsichtsrat das
Unternehmen gut aufgestellt, um an dieser Entwicklung erfolg-
reich und profitabel zu partizipieren.

Die andauernde Weiterentwicklung und Anpassung der Lokali-
sierungsstrategie der SMT Scharf AG an die Entwicklungen in
den Kernabsatzmaéarkten des Konzerns wurde von Aufsichtsrat
und Vorstand intensiv behandelt. Mit dem Kauf des kanadi-
schen Bergbauspezialisten RDH Mining Equipment wurden
wichtige  Weichenstellungen  vorgenommen und die

SMT Scharf AG kann nun noch besser die individuellen Bedurf-
nisse seiner Kunden weltweit bedienen. In diesem Zusammen-
hang lag ein weiterer Schwerpunkt der Arbeit von Aufsichtsrat
und Vorstand im Geschéaftsjahr 2018 darin, eine addquate Ver-
gltung der Unternehmensfihrung zu diskutieren, die den ge-
wachsenen Anforderungen diverser Stakeholder und den
Marktverhaltnissen gerecht wird. Die Einfiihrung eines neuen
Enterprise Resource Planning (ERP-) Systems konnte zum
Ende des Jahres beschlossen werden. Damit ist das Ziel ver-
bunden, die Effizienz in der internationalen Zusammenarbeit in
der SMT Scharf Gruppe zu steigern und operative Prozesse zu
optimieren.

e Inder Sitzung am 5. Februar berichtete Vorstandsmitglied
Hans Joachim Theif3 ausfihrlich Gber den geplanten Kauf
des kanadischen Bergbauspezialisten RDH. Dariber hinaus
wurden Parameter zur Konkretisierung der Vorstandsver-
gltung festgelegt. In diesem Zusammenhang tauschten
sich Vorstand und Aufsichtsrat Uber die Gestaltung der fi-
xen und variablen Vergutung aus. Auch die Zusammenset-
zung der Vergltung der Geschaftsfiihrer auf der zweiten
Managementebene in den internationalen L&ndergesell-
schaften wurde thematisiert. Daneben stellte sich in der
Sitzung der neue Compliance Officer Herr Dr. Phillip Seel
vor, der die Nachfolge von Herrn Dr. Hanisch antrat. Des
Weiteren fand ein intensiver Austausch zwischen Aufsichts-
rat und Vorstand zur ganzheitlichen Konzernstrategie und
deren Umsetzung statt.

* Am 21. Marz kam der Aufsichtsrat zur zweiten Sitzung im
Geschaftsjahr 2018 zusammen. Dabei wurden mit der RodlI
& Partner GmbH Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuer-
beratungsgesellschaft die Geschaftsberichte fur die Jahre
2016 und 2017 erortert und nach ausgiebiger Diskussion
vom Aufsichtsrat genehmigt. Dariiber hinaus erteilte der
Wirtschaftsprifer den uneingeschrankten Bestatigungs-
vermerk fir den Jahres- und Konzernabschluss 2017.
Vorstand und Aufsichtsrat beschéftigten sich zudem mit
der Vorbereitung und Planung der anstehenden Hauptver-
sammlung. Im Anschluss berichtete der Vorstand Uber die
aktuelle Geschaftsentwicklung, die Entwicklung wesentli-
cher Finanzkennzahlen sowie Uber die Situation in den in-
ternationalen Tochtergesellschaften. Ein Schwerpunkt wa-
ren dabei die Geschaftsaktivitdten der hinzugewonnenen
kanadischen Tochter RDH. Auferdem stellte der Vorstand
die neue Verteilung der Verantwortungsbereiche nach dem
Abgang von Herrn Oberhaus auf die zwei Vorstande Wolf-
gang Embert und Hans Joachim Theif} vor. Unter der Erwa-
gung der Einstellung einer zuséatzlichen Fiihrungskraft bei
einer sich ergebenden Uberbelastung, einigten sich beide



Parteien darauf, dass die anfallenden Aufgaben von zwei
Vorstandsmitgliedern fortgefihrt werden kénnen. Ebenso
fhrten die Teilnehmer die Diskussion zur Vorstandsver-
gutung auf Basis von Vergleichsstudien fort. Nach gemein-
samer Erdrterung einigte man sich auf die Erstellung von
Alternativmodellen durch den Vorstand, um die Vergiitung
final festzulegen. Auf Anregung eines Grofaktionars infor-
mierte Herr Prof. Dr. Velthuis zusatzlich Gber ein juristisch
gepruftes Konzept zur Gestaltung der Aufsichtsratsvergi-
tung.

In der Sitzung am 22. Mai fand ein reger Austausch Uber die
Tagesordnungspunkte der Hauptversammlung statt. Insbe-
sondere wurden inhaltliche Themen und Fragen zur Vorbe-
reitung der Hauptversammlung erértert. Daneben legte der
Vorstand dem Aufsichtsrat eine Auflistung der aktivierten
Entwicklungsprojekte vor. Zudem informierte der Vorstand
den Aufsichtsrat Uber die aktuelle Geschéaftslage, wobei
sich die Anwesenden neben der Entwicklung in China zur
Verteilung der Einkaufsvolumina des Konzerns austausch-
ten. Des Weiteren wurde vor dem Hintergrund der zu bil-
denden Rickstellungen fir Herrn Oberhaus die Diskussion
Uber die Vorstandsvergitung fortgesetzt.

Fur die dreitdgige Sitzung vom 30. August bis 1. September
statteten Vorstand und Aufsichtsrat dem neuen Tochterun-
ternehmen RDH in Kanada einen Besuch ab. Die Sitzungen
fanden taglich an unterschiedlichen Standorten statt. Die
erste Sitzung fand bei RDH in Alban statt, gefolgt von einer
zweiten Sitzung in Timmins, wo Aufsichtsrat und Vorstand
auch einen grofen Kunden von RDH besuchten. Eine ab-
schliefende Sitzung erfolgte dann in Toronto. Der Vorstand
berichtete tiber das operative Geschaft und die finanzielle
Situation der SMT Scharf AG. Zuséatzlich wurden diverse
Themen hinsichtlich der operativen Entwicklung der chi-
nesischen Tochter Scharf Mining Machinery (Xuzhou) Co.,
Ltd. beschlossen. Produktion und Technik waren in den Auf-
sichtsratssitzungen das Schwerpunktthema, hierbei berie-
ten sich die Teilnehmer insbesondere Uber die Integration
von RDH in die SMT Scharf Gruppe. Daneben wurden aus-
gewahlte Aspekte der Unternehmensstrategie und interna-
tionalen Vertriebsaktivitaten diskutiert.

In der letzten Sitzung des vergangenen Geschaftsjahrs am
3.Dezember informierte der Vorstand den Aufsichtsrat Gber
das Vorgehen hinsichtlich der Priifung des Jahresabschlus-
ses 2018. Hierbei wurden auch die Prifungsschwerpunkte
fur das Berichtsjahr festgelegt. Dartber hinaus berichtete
der Vorstand uber die Entwicklung und wesentliche Meilen-
steine im endenden Geschaftsjahr 2018. Daneben wurden
diverse Strategiethemen diskutiert und die Einfiihrung des
ERP-Systems beschlossen.

Der vom Vorstand aufgestellte Jahresabschluss und Lagebericht
sowie der IFRS-Konzernabschluss und Konzernlagebericht fir
das Geschaftsjahr 2018 wurden durch die Réd| & Partner GmbH
Wirtschaftsprifungsgesellschaft Steuerberatungsgesellschaft,
Niederlassung Kéln, geprift und jeweils mit einem uneinge-
schrankten Bestatigungsvermerk versehen. Im Rahmen der ge-
setzlichen Anforderungen waren auch das Risikomanagement-
und das interne Kontrollsystem sowie das Kennzahlensystem
der SMT Scharf Gruppe Gegenstand der Abschlussprifung. In
seiner Sitzung am 28.03.2019 hat der Aufsichtsrat unter Beteili-
gung des Abschlussprifers den Jahresabschluss und Lagebe-
richt sowie den IFRS-Konzernabschluss und Konzernlagebericht
flr das Geschéftsjahr 2018 seinerseits geprift. Nach eingehen-
der Erlduterung ist der Aufsichtsrat dem Ergebnis der Prifung
des Jahresabschlusses und des Konzernabschlusses durch den
Abschlussprifer aufgrund seiner eigenen Priifung beigetreten
und erhebt keine Einwendungen gegen den Jahresabschluss
oder den Konzernabschluss. Der Aufsichtsrat hat den vom Vor-
stand aufgestellten Jahresabschluss und Lagebericht sowie den
Konzernabschluss und Konzernlagebericht fiir das Geschafts-
jahr 2018 gebilligt. Die entsprechenden Abschliisse sind somit
festgestellt.

Der Aufsichtsrat verzichtet vor dem Hintergrund der weiter-
hin herausfordernden Marktsituation, der strategischen Wei-
terentwicklung des Unternehmens und der Branchenkonsoli-
dierung
Dividendenvorschlag fir das Geschaftsjahr 2018.

zusammen mit dem Vorstand auf einen

Der Aufsichtsrat dankt den Mitgliedern des Vorstands und allen
Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern fir ihre Leistungen und ih-
ren Einsatz im abgelaufenen Geschéftsjahr. Der Aufsichtsrat
wiinscht dem Vorstand und den Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
tern fur die Herausforderungen des neuen Geschaftsjahrs wei-
terhin viel Erfolg.

Hamm, am 27. Marz 2019

Univ.-Prof. Dr. Louis Velthuis



FOKUSSIERT AUF TRANSPORTLOSUNGEN FUR
UNSERE KUNDEN IM BERG- UND TUNNELBAU

SMT Scharf bietet als integrierter Systemanbieter seit iber 40 Jahren Transport-
I6sungen fir Arbeitskrafte, Ausristung und Material im Untertagebau an. Wir sind
ein deutscher Spezialmaschinenbauer, der auf den Heimatmarkten unserer Kern-
kunden zu Hause ist. Unsere Produkte und Dienstleistungen gehdren dabei zur
Weltspitze. Bei Bahnsystemen und Sesselliften fir den untertdgigen Bergbau sind
wir globaler Markt- und Technologiefihrer. Unsere entgleisungssicheren Bahn-
systeme sowie unsere sonstigen leistungsfahigen Fahrzeuge werden weltweit vor
allem in Steinkohlebergwerken sowie beim Abbau von Gold, Platin und anderen Er-
zen unter Tage eingesetzt.

Die technischen Leistungsdaten unseres Kernproduktes, der Monorail, sind weltweit
unerreicht. Die an einer einzelnen Schiene hdngende Bahn, die in Kohleminen, aber
auch im Hartgestein-Bergbau zum Einsatz kommt, kann Lasten von bis zu 48 Ton-
nen auf Strecken mit Steigungen von bis zu 35 Grad transportieren. Dabei ist der
Aufbau des Schienennetzes flr geschulte Krafte schnell und ohne grofen Aufwand
maoglich.

Die SMT Scharf-Gruppe verfiigt Gber eigene Gesellschaften in den weltweit fihren-
den Bergbaunationen. Dazu gehdren die wichtigen Auslandsméarkte China, Russ-
land, Polen oder Sudafrika. Durch eine neue Vertriebsniederlassung bauen wir seit
dem vergangenen Jahr auch unsere Aktivitaten im sidamerikanischen Markt weiter
aus und kénnen vor Ort auf die Bedurfnisse unserer Kunden eingehen.






SPEZIALMASCHINENBAUER
MIT GLOBALER PRASENZ

' SMT Scharf-Zentrale Aktive Vertriebsregionen

@ SMT Scharf-Tochter o Neue Vertriebsregion

Joint Ventures O RDH Scharf CoE
Gummibereifte Fahrzeuge
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STABILES FUNDAMENT MIT STRATEGISCHEM
WEITBLICK

Die drei Segmente der SMT Scharf AG

Kohle-
Bergbau

. Nicht-Kohle- Tunnel-
Bergbau logistik

1 Kohle 2 Kupfer 3 Salz 4 Lithium 5 Hartgestein im Tunnel



Neue Dieselkatze von SMT Scharf steht auf
dem Testgeldnde zur Auslieferung bereit

<J |




AUF VIELEN MARKTEN ZUHAUSE
Kohlebergbau

SMT Scharf verkauft den Grofteil seiner Produkte weiterhin an die Betreiber unter-
tagiger Steinkohlebergwerke in der ganzen Welt. Im Longwall-Mining erfolgt der
Abbau der Materialien in horizontalen Streben von betrachtlicher Lange - hier
werden die Transportbahnen von SMT Scharf am hdaufigsten eingesetzt. In den
letzten Jahren hat sich SMT Scharf stark internationalisiert und auf die grof3en Foér-
derlanderin aller Welt konzentriert. Der Energiebedarf grofer Schwellenlander wird
auf absehbare Zeit auch weiterhin durch Kohle gedeckt werden missen. Damit halt
die Nachfrage der Bergbaubetreiber nach unseren Produkten in den nachsten Jahr-
zehnten an. Heute werden lber 95 Prozent der Umsatze in auslandischen Markten
erwirtschaftet.

Der wichtigste europdische Markt ist heute Polen, wo ein im europdischen Vergleich
Uberdurchschnittliches Wirtschaftswachstum in Kombination mit einem hohen
Longwall-Anteil fir SMT Scharf als besonders attraktiv gilt. Dariber hinaus stellen
Russland, wo sich die grof3te Zahl installierter Bahnen befindet, und China, das
aufgrund seiner enormen Gréfe das grofite zukiinftige Absatzpotenzial darstellt,
die wichtigsten Mérkte fur unsere Bahnsysteme und Services dar. Studafrika bietet
einen Brickenkopf fir die Lander stdlich der Sahara. Dort sind wir Marktfihrer fir
Sessellifte im Hard Rock-Mining (Nicht-Kohle-Bergbau) und erwarten ein zuneh-
mendes Geschaft mit gummibereiften Fahrzeugen.




Kohle bleibt auf absehbare Zeit

ein wichtiger Energietrager




AUF VIELEN MARKTEN ZUHAUSE
Nicht-Kohle-Bergbau

Die Férderung von Metallen wie Gold, Platin, Kupfer, Nickel und anderen Rohstoffen
wie Salzen ist im Segment ,,Nicht-Kohle-Bergbau“ zusammengefasst. Auch hier be-
liefern wir ausschlieplich Betreiber untertdgiger Bergwerke. Da auch hier leicht zu
erschliefende Lagerstatten zunehmend erschépft werden, besteht ein wachsender
Markt fur die untertégig eingesetzten Produkte von SMT Scharf. Im Gegensatz zu
Kohlebergwerken wird beim Abbau von Metallen jedoch kein aufwandiger Explosi-
onsschutz bendtigt - elektrische Antriebe kénnen daher Dieselmotoren ersetzen.
Der Hartgesteinsbergbau ist vielfdltig und global verteilt: Die gré3ten Platinvorkom-
men der Welt lagern in Stidafrika. Russland gilt als fihrendes Férderland fir Nickel,
eine grofere Zahl von Kupferbergwerken finden sich in den sidamerikanischen
Andenlandern und in Australien. Wir sehen eine Reihe von Chancen im Ausbau des
Geschéfts mit Bergwerksbetreibern jenseits der Kohle zu einem zweiten Standbein:
Wir erschliefen uns zum Teil neue geographische Méarkte, die im Kohlebergbau weni-
ger relevant sind, und kénnen die Abhangigkeit von den Investitionszyklen der Koh-
lebergwerksbetreiber reduzieren. In diesem Bereich wollen wir organisch wachsen.

G



-
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Rohstoffe wie Lithium sind durch neue
Trends wie die Elektromobilitat begehrt
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AUF VIELEN MARKTEN ZUHAUSE

Tunnellogistik

SMT Scharf arbeitet daran, das Geschaft mit Tunnellogistik fir Grofbaustellen zu
einem weiteren Standbein auszubauen und auf Basis der SMT Scharf-Technik
bedarfsgerechte Lésungen in diesem Markt anzubieten. Durch die Kombination
unserer Kernkompetenzen kénnen wir gemeinsam mit unserem Partner ein weiteres
Geschéftsfeld Gber unsere Kernpositionierung im Bergbau hinaus erschlief3en.

Durch den Ausbau des Tunnel-Segments wollen wir unsere Umsatzentwicklung in
den nachsten Jahren weiter verbessern und zyklusunabhangiger werden. Wahrend
Bergwerksbetreiber als Kunden in den beiden anderen Segmenten an den Megazyk-
len der Rohstoffpreise hangen, entwickelt sich die Nachfrage nach Infrastruktur
(z.B. U-Bahn-Tunnel) davon unabhdngig. Diese ist starker getrieben von der
weltweiten demographischen Entwicklung und der zunehmenden Verdichtung der
Ballungszentren, die nach geeigneten Lésungen verlangen. Zugleich gibt es in vielen
industrialisierten Landern grofen Erneuerungsbedarf zur Optimierung der Infra-
struktur.




Urbanisierung und Infrastrukturausbau
fordern den Tunnelbau weltweit
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ATTRAKTIVE WACHSTUMSCHANCEN
IM UNTERTAGEBERGBAU

Energiewende

Das Thema Nachhaltigkeit gewinnt immer mehr an Bedeutung und damit auch die
Erreichung der Klimaziele von Paris. Nach Berechnungen wird sich die Nachfrage
nach erneuerbaren Energien bis 2040 verfiinffachen. Damit geht automatisch eine
steigende Nachfrage nach Lithium, Kobalt und Seltenen Erden einher, die dem Berg-
bau weiteren Auftrieb verleihen wird.

Stadtebauliche Entwicklungen

Die zunehmende Urbanisierung erfordert den Ausbau des Infrastrukturnetzes.
Derzeit entstehen mehr als 30 Megastadte weltweit. Der Bedarf an Transport- und
Verkehrswegen belduft sich neben dem Ausbau der Infrastruktur innerhalb der
Metropolen auch auf deren Verbindungen miteinander. Dabei gewinnen Tunnel-
projekte zunehmend an Bedeutung. Allein in China und Indien sind derzeit
65 U-Bahnbau-Projekte in Planung und Umsetzung.




Wachstum der Weltwirtschaft

Das globale Wirtschaftswachstum halt, wenn zuletzt auch mit etwas geringerem
Tempo, kontinuierlich an. Dadurch erhéht sich auch der Energiebedarf auf der gan-
zen Welt. Bis 2030 wird ein Anstieg von rund einem Drittel erwartet. Kohle wird
daher auf absehbare Zeit ein wichtiger Energietrager bleiben. Gleichermafen be-
férdert das Wachstum die Rohstoffproduktion. Marktsch&tzungen zufolge wird der
Marktwert von Diesel- und Elektrountertagebaufahrzeugen bis 2023 33 Mrd. USD
betragen.

Elektromobilitat

Ein weiterer Treiber fir den Abbau wirtschaftsstrategischer Rohstoffe (Lithium,
Kobalt, Seltene Erden) ist die zunehmende Nachfrage nach Elektrofahrzeugen im
Straf3enverkehr. Dariiber hinaus steigt auch im Untertagebergbau die Nachfrage
nach Elektrofahrzeugen. Neben der geringeren Emissionsbelastung entstehen
hierdurch im Durchschnitt 15 % geringere Wartungs- und Instandhaltungskosten im
Vergleich zu den mit Verbrennungsmotoren betriebenen Fahrzeugen.

23



24

MODULARES PRODUKTSORTIMENT FUR
KUNDENINDIVIDUELLE TRANSPORTLOSUNGEN

Kundenindividuelle Transportlésungen

Als Spezialmaschinenbauer entwickelt SMT Scharf tber die Kernprodukte hinaus-
gehende Transportldsungen und wird dabei den individuellen Bedirfnissen des Kun-
den gerecht. Unsere langjahrige Erfahrung und hohe Entwicklungskompetenz kom-
men uns bei komplexen Anforderungen und Aufgaben - zum Beispiel bei
Sondermaschinen - zugute. Internationale Entwicklerteams haben stets ein Ohr am
Kunden und beraten das Bergbauunternehmen vor Ort. Unser Ziel ist es weiterhin,
Kundenbedirfnisse durch unser Produkt- und Serviceangebot ganzheitlich abzude-
cken und die Potenziale durch die Entwicklung individueller Transportmdéglichkeiten
fir den Untertagebergbau konsequent zu nutzen.



Kundenindividuelle Transportlésungen

gy

Kernkompetenzen

SMT Scharf entwickelt individuelle Transport-
I6sungen fir seine Kunden. Dabei wird das Un-
ternehmen den Besonderheiten im Untertage-
bergbau wie zum Beispiel dem erforderlichen
Explosionsschutz gerecht.

Kundenanforderungen

Kunden von SMT Scharf benétigen fir ihr
Bergwerk eine individuelle Transportlogistik.
SMT Scharf ist in den wichtigen Bergbauregio-
nen vor Ort und liefert mapgeschneiderte
Lésungen.

Produkt- und Serviceangebot

Mit seinem umfassenden Produkt- und Service-
angebot unterstitzt SMT Scharf seine Kunden
bei der Wartung der Maschinen.
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Elektrische Monorail

Die elektrobetriebene Einschienenhdnge-
bahn EMTS (Electric Monorail Transportation
System) wurde speziell fir den Transport von
Mensch und Material im nicht schlagwetter-
gefdhrdeten Erzbergbau entwickelt. Sie ist
fur eine Traglast bis zu 30 Tonnen und einer
Steigfahigkeit bis zu 30 Grad ausgelegt.

Dieselkatze

Einschienenhangebahnen mit dieselhydrau-
lischen Antrieben hat SMT Scharf speziell fir
den Personen- und Materialtransport in ver-
zweigten Streckennetzen mit wechselnden
Neigungen konzipiert. Mit der Dieselkatze
kénnen Bergbauunternehmen schwierige

Transportaufgaben untertage I6sen.

Rangierkatze

Die mit einem Dieselmotor ausgestattete
Rangierkatze SCHARMAN RK-D-25-XX
wird den besonderen Sicherheitsstandards
untertage gerecht. Mit Reibrddern ausge-
stattet bringt sie eine Steigfahigkeit bis zu
25 Grad mit und zeichnet sich durch ein ein-

faches Steuerungssystem aus.



Gummibereifte Elektrofahrzeuge

Zum Bohren und Anker setzen oder zum Be-
laden und Beférdern schwerer Lasten im Un-
tertagebergbau hat SMT Scharf gummibe-
reifte Fahrzeuge mit Elektroantrieb im
Portfolio. Batteriebetriebene, emissionsfreie
Fahrzeuge sind ein zunehmender Trend im

Bergbau.

Gummibereifte Fahrzeuge

Die vielfaltige Produktpalette der Gruppe
umfasst gummibereifte Fahrzeuge von RDH
fir den Untertagebergbau. Dazu gehoren
Jumbo-Bohrgerate, Fahrlader (sogenannte
LHDs), Scherenarbeitsbiihnen, Tieflader oder
Untertage-LKWs.

Elektrische

Leichtbefahrungsfahrzeuge

SMT Scharf bietet elektrische Leichtbefah-
rungsfahrzeuge fir den Untertagebergbau
an. Sie zeichnen sich durch eine hohe Ener-
gieeffizienz, den emissionsfreien Betrieb so-
wie eine deutlich reduzierte Warmestrahlung
aus. Dies hilft dem Bergwerksbetreiber dabei,
seine Kosten flr die Beliiftung untertage zu

senken.
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Kabelmanagementsystem

Das an einer Laufschiene aufgehdngte Ka-
bel- und Schlauchfiihrungssystem von
SMT Scharf erleichtert den raschen Streb-
vor- und -riickbau. Das System kann je nach
ortlichen Gegebenheiten an die unterschied-
lichen Kabel- und Schlauchdurchmesser

sowie Langen angepasst werden.

Sessellift

Fir den afrikanischen Markt hat SMT Scharf
Sesselliftsysteme fiir eine sichere Personen-
beférderung lber gréf3ere Strecken mit Ho-
rizontal- und Vertikalkurven entwickelt. Je
nach Transportgeschwindigkeit und Sessel-
abstand werden bis zu 900 Personen/Stun-
de transportiert.

Tunnelbefahrungsfahrzeuge

Fir die Inspektion und Wartung von Infra-
strukturen in tiefen Tunneln eignen sich die
Einschienenhangebahnen von SMT Scharf
ideal. Jedes Akku- Fahrzeug kann drei Per-
sonen und zuséatzlich 300 Kilogramm Nutz-
last transportieren. Installierte Videokame-
ras ermdglichen es zudem, die Bahn

unbemannt zum Einsatzort zu leiten.



GUT GERUSTET FUR DIE ZUKUNFT

Die Rohstoffpreise bewegten sich auch im Jahr 2018 stabil auf einem erhéhten
Niveau. Neben den aufgefiihrten Markttreibern fir die Zukunft sehen wir auch ange-
sichts der vorherrschenden Marktbedingungen deutliche Signale, die auf eine gute
Branchenkonjunktur hindeuten. Gleichwohl bleibt das Umfeld herausfordernd. Unse-
re fihrende Marktstellung, die strategische Positionierung und unsere Innovations-
kraft versetzen uns in die Lage, im Zuge unserer Wachstumsstrategie Marktanteile
zu gewinnen. Auch bei schwacherer Nachfrage nach Neuanlagen sehen wir uns gut
aufgestellt, mit unserem Geschéft profitabel zu sein. Hierbei hilft uns das starke
Geschaéft aus Service und Wartung.

Durch interne strategische Mapnahmen, aber auch durch Ubernahmen und Koopera-
tionen bringen wir uns in Stellung, um von den Wachstumschancen im Bergbau tber-
durchschnittlich zu partizipieren. Im abgelaufenen Geschaftsjahr hat der Vorstand
weitere Weichen flr eine positive Geschaftsentwicklung gestellt:

Im Februar 2018 hat SMT Scharf den kanadischen Bergbauspezialisten RDH Mining
Ubernommen. Durch den Kauf haben wir unsere Marktposition als integrierter Sys-
temanbieter im Bereich der Untertagelogistik gestarkt und unser Kompetenzspekt-
rum erweitert. RDH verfugt mit seinem Portfolio an gummibereiften Diesel- und
Elektrofahrzeugen fir den Nicht-Kohle- und Salzbergbau sowie Tunnelbaustellen
Uber eine ausgezeichnete Produktkompetenz in der Nische. Bei batteriebetriebenen
Fahrzeugen mit Lithium-lonen-Technik fir den Untertagebergbau gehdért RDH zu
den fihrenden Anbietern weltweit.
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Die Integration des Bergbauspezialisten in die SMT Scharf-Gruppe schreitet
planma&pig voran. Die Finanzintegration wurde mit der Aufnahme in den Konsolidie-
rungskreis im zweiten Quartal 2018 abgeschlossen. Der Vertrieb der RDH-Produkte
ist erfolgreich gestartet und ermdglicht es uns, noch individueller auf die Beddrf-
nisse des Kunden einzugehen. Als weiteres Handlungsfeld haben wir auch die
technische Integration von RDH angestof3en. Die ersten Manahmen wurden hierfir
bereits im Oktober 2018 eingeleitet und werden im laufenden Geschéaftsjahr
fortgefuhrt.




Organisches Wachstum

Wir werden das zweite Standbein im
Nicht-Kohle-Bergbau weiter ausbauen,
neue geographische Méarkte erschlie-
en und unsere Produktpalette
zunehmend erweitern. Auerdem
wird mit der Tunnellogistik in den
nachsten Jahren ein drittes Ge-
schaftsfeld aufgebaut.

Kernkompetenzen

VISION:

Erweiterte Angebotspalette
im Bereich Untertagelogistik

Externes Wachstum

Auch in der Zukunft werden wir aktiv
nach Gelegenheiten Ausschau halten,
die uns ermdéglichen, Zugriff auf
Kompetenzen in benachbarten
Geschéftsfeldern zu erhalten - auch
Uber unsere Kernpositionierung
hinaus. Prinzipiell sind dabei sowohl
Zukaufe als auch weitere strategische
Partnerschaften maglich.

« Stabiles Kerngeschaft mit solider Marge und Wachstumschancen

* Gewachsene Maschinenbaukompetenz mit gréptmaéglicher Kundenorientierung

* Management-Expertise in Bergbau-Branchen

Operative Exzellenz

Wir wollen operativ noch besser
werden. Potenziale sehen wir beim
Zusammenspiel unserer internationa-
len Standorte, bei der Steuerung der
Wertschépfungskette in samtlichen
Funktionen wie Einkauf, Entwicklung
und Montage sowie durch gezielte
Analyse spezifischer Markte und
Kundenanforderungen.
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Konzernlagebericht

Konzernabschluss und -anhang

INFORMATIONEN ZUR AKTIE

Kursverlauf 2018

(%)

20

40

-60

01.01.18 01.04.18 01.07.18

— SDAX Performance-Index — SMT Scharf

01.10.18

— Peer Group

01.01.19

01.03.19

Kursentwicklung

Der Kurs der SMT-Scharf-Aktie zeigte im Laufe des ersten
Halbjahrs 2018 bis zum Frihsommer insgesamt einen Auf-
wartstrend, verzeichnete vor dem Hintergrund der unter
Druck geratenen Aktienmarkte im zweiten Halbjahr dann aber
anhaltend Verluste bis zum Jahresende. Nachdem die Aktie
am 2. Januar 2018 auf einem Niveau von 14,80 EUR in das
Jahr 2018 gestartet war, erreichte sie nach einer zunéchst an-
steigenden Entwicklung am 17. April 2018 den Jahreshochst-
stand von 17,90 EUR. Bis zum letzten Schlusskurs von 11,80
EUR am 28. Dezember 2018 stand unter dem Strich ein Ver-
lust von 20,3 % . Auf gleichem Niveau endete auch der Neben-
werte-Index SDAX. Die Peer Group (gleichgewichtetes Portfo-
lio aus Famur, Primetech und Komatsu) entwickelte sich im
selben Zeitraum deutlich schlechter und musste zum Schluss
einen Kursverfall von 39,1% hinnehmen.

Kursdaten fiir 2018 (XETRA)

Schlusskurs 2017 14,87 EUR
Hoéchstkurs (17. April 2018) 17,90 EUR
Tiefstkurs (13. Dezember 2018) 11,60 EUR
Schlusskurs 2018 11,80 EUR

Seit Jahresbeginn 2019 ist der Aktienkurs der SMT Scharf um
rund 2% auf 12,00 EUR (Stand: 11.02.2018) wieder leicht ge-

stiegen.

Im Jahr 2018 wurden Uber die Handelsplattform Xetra der
Frankfurter Wertpapierbdrse tdglich im Durchschnitt 3.906
Aktien gehandelt, nachdem der Wert im Jahr 2017 bei 3.442

Aktien lag.

Stammdaten

Wertpapierkennnummer

(WKN) 575198
ISIN DE0005751986
Borsenkirzel S4A

Handelssegment

Prime Standard
(Requlierter Markt)

Anzahl Aktien
(inkl. 49.477 eigener Aktien)

4.620.000 auf den Inhaber
lautende Stiickaktien

Zahlstelle

Deutsche Bank AG,
Taunusanlage 12, 60325
Frankfurt am Main

Erstnotiz

11. April 2007




Aktionarsstruktur

59,02 % der Aktien der SMT Scharf AG liegen nach Definition
der Deutschen Boérse im Streubesitz. Hierzu zahlen alle An-
teile unterhalb von 5 % mit Ausnahme eigener Anteile. Auf Ba-
sis dem Unternehmen zugegangener Stimmrechtsmitteilun-
gen gemap Wertpapierhandelsgesetz (WpHG) ergab sich zum
Stand 31. Dezember 2018 folgende Aktionarsstruktur:

Aktionarspool Shareholder
Value Beteiligungen AG/

Share Value Stiftung/ 973.616
Christiane Weispfennig 21,07% Aktien
Investmentgesellschaft mit 259.526
variablem Kapital (SICAV) 5,62% Aktien

233.896
Axxion S.A. 5,06% Aktien
Overseas Asset Management 225.301
(Cayman), LTD 4,88% Aktien
Hauck & Aufhduser Fund 151.594
Services S.A. 3,28% Aktien

Der Bestand an eigenen Aktien liegt bei 1,07 % (49.477 Aktien).
Der Vorstandsvorsitzende Hans Joachim Theif3 hielt zum 31.
Dezember 2018 insgesamt 10.000 Aktien, wdhrend COO Wolf-
gang Embert 1.000 Stick besaf.

IR-Aktivitaten

Mit dem Prime Standard hat sich die SMT Scharf AG bei ihrem
Bérsengang im Jahr 2007 bewusst fur das am strengsten re-
glementierte Segment der Deutschen Bérse entschieden. Die
Gesellschaft legt hohen Wert auf Transparenz, Offenheit und
Verlasslichkeit im Umgang mit allen Kapitalmarktteilneh-
mern. Sowohl durch ausfihrliche deutsch- und englischspra-
chige Finanzinformationen in Form von Quartals-, Halbjahres-
und Geschaftsberichten als auch durch die zeitnahe
Veroffentlichung von Presse- und Ad-hoc-Mitteilungen wer-
den die Anleger regelmafig Uber die aktuelle Geschaftsent-
wicklung informiert.

Der Vorstandsvorsitzende von SMT Scharf nahm im Novem-
ber 2018 - wie bereits in den Vorjahren - am Deutschen Ei-
genkapitalforum in Frankfurt teil. Dort wurden in zahlreichen
1-on-1-Terminen und im Rahmen einer Prédsentation Fragen
seitens institutioneller Investoren sowie Analysten ausfihr-
lich beantwortet. Auch unterjahrig nimmt der Vorstand in Ge-
sprachen mit Investoren, Analysten und Finanzjournalisten
kontinuierlich die Gelegenheit wahr, Gber die Unternehmens-
entwicklung zu berichten.

Auf der Internetseite www.smtscharf.com stehen im Bereich
Investor Relations ausfiihrliche Informationen zum Unterneh-
men sowie zur Aktie bereit. Dort sind auferdem die Finanz-
berichte der vergangenen Jahre, Unternehmensmitteilungen
und weitere Publikationen abrufbar.

Hauptversammlung

Am 23. Mai 2018 fand die ordentliche Hauptversammlung der
SMT Scharf AG fir das Geschéaftsjahr 2017 in Hamm statt. 43 %
des stimmberechtigten Grundkapitals waren vertreten. Die
Hauptversammlung stimmte allen sechs Tagesordnungspunk-
ten mit groBer Mehrheit zu, darunter der Entlastung der Mit-
glieder des Vorstands und des Aufsichtsrats fir das abgelaufe-
ne Geschaftsjahr 2017 sowie der Bestellung des
Abschlussprufers fur das Geschéaftsjahr 2018. Des Weiteren
wurde Uber die Aufhebung des Genehmigten Kapitals 2016 so-
wie Uber die Schaffung eines Genehmigten Kapitals 2018 mit
Bezugsrechtsausschluss sowie die entsprechenden Satzungs-
anderungen beschlossen. Daneben fand die Beschlussfassung
Uber die Erméchtigung zum Erwerb und zur Verwendung eige-
ner Aktien unter Bezugsrechtsausschluss und Ausschluss des
Andienungsrechts der Aktionéare statt sowie die Beschlussfas-
sung Uber die Ermachtigung zur Ausgabe von Aktienoptionen
und Uber die Schaffung des Bedingten Kapitals 2018. Aufer-
dem wurde die Neufassung von § 13 der Satzung betreffend
der Vergltung des Aufsichtsrates beschlossen. Die detail-
lierten Abstimmungsergebnisse sind auf der Investor-
Relations-Website der SMT Scharf AG abrufbar.
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36 Andie Aktionare

KONZERNLAGEBERICHT

Grundlagen des Konzerns

Geschaftsmodell und Konzernstruktur

Die SMT Scharf-Gruppe (,,SMT Scharf*) entwickelt, baut und war-
tet Transportausristungen und Logistiksysteme fiir den Bergbau
unter Tage und fir den Tunnelbau. Das Geschéftsprofil von
SMT Scharf Iasst sich anhand folgender Kriterien beschreiben:

Geschaftsfelder: Kernprodukt der SMT Scharf-Gruppe sind
weiterhin entgleisungssichere Bahnsysteme, die im untertagi-
gen Bergbau eingesetzt werden. Diese Systeme sind technisch
in der Lage, Personal und Material bis zu 45 Tonnen bei Stei-
gungen von bis zu 35 Grad zu transportieren. Als Nebenpro-
dukt bietet SMT Scharf Sessellifte fir den Bergbau an. Zum
Produktportfolio gehdren auperdem die Entwicklung und Ins-
tallation von schienengebundenen Frischluft- und Kabelfiih-
rungssystemen, die zum Beispiel zur Energieversorgung von
Abbaumaschinen benétigt werden. Mit der Ubernahme des ka-
nadischen Bergbauspezialisten RDH Mining Equipment hat
SMT Scharf sein Portfolio um gummibereifte Fahrzeuge aus-
gebaut und damit die Umsetzung seiner Strategie vorangetrie-
ben, sich als integrierter Systemanbieter im Bereich der Unter-
tagelogistikimMarktzupositionieren.Indiesem Zusammenhang
steht auch der Aufbau des Geschéaftsfelds Tunnellogistik. Die-
ses weitere Standbein verspricht in den kommenden Jahren
zusatzliches Umsatzpotenzial.

Beteiligungsverhéltnisse
innerhalb der SMT Scharf Gruppe

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Art des Geschéfts: Kern der Geschaftstatigkeit ist die Produktion
und Installation von Neuanlagen. Daneben konzentriert sich
SMT Scharf auf nachgelagerte Services und Dienstleistungen.
Das Angebot umfasst die Bereitstellung von Ersatzteilen, Wartun-
gen, Reparaturen oder Instandhaltungsarbeiten. SMT Scharf tritt
auf Kundenwunsch vereinzelt auch als Betreiber von Bahnen auf.

Kundengruppen: Die Produkte von SMT Scharf werden vorrangig
im Steinkohlebergbau (Segment Kohlebergbau), zunehmend
aber auch beim Abbau von Gold, Platin, Kupfer, Nickel (Hard
Rock) oder Salzen verwendet (zusammengefasst im Segment
Nicht-Kohle-Bergbau). Mit dem Aufbau des Geschaftsfelds Tun-
nellogistik kommen Unternehmen aus dem Tunnelbau als poten-
zielle Kundengruppe hinzu.

Regionen: SMT Scharf vertreibt die eigenen Produkte in den
Hauptmarkten tber Tochtergesellschaften, die in den weltweit
wichtigsten Bergbaunationen ansdassig sind. Dazu gehéren vor
allem die Auslandsmarkte in Russland, Polen, China, Stdafrika
und mit der Eréffnung einer eigenen Vertriebstochter in Chile
zunehmend auch Stdamerika. Durch die hinzugewonnene RDH
Mining Equipment konzentriert sich SMT Scharf zudem auf den
nordamerikanischen Markt. Der deutsche Heimatmarkt spielt im
Bergbau nur noch eine untergeordnete Rolle. In kleineren Mark-
ten arbeitet SMT Scharf mit Handlern oder Agenten zusammen.

100%

SMT Scharf GmbH

100%

100% Scharf Mining Machinery (Beijing) Co., Ltd.

SMT Scharf Saar GmbH (i.L.) ™"

50 %"

100% Shandong XinSha Monorail Co. Ltd.

Nowilan GmbH

1,25%

100% 000 SMT Scharf Russia

SMT Scharf Polska Sp.z.0.0.

100%

SMT Scharf Africa (Pty) Ltd.

SMT Scharf AG

100%

TOW SMT Scharf Ukraina

100%

Scharf Mining Machinery (Xuzhou) Co., Ltd.

40%"

Shanxi An'de Auxiliary Transportation Co., Ltd.

weitere 50 %: Shandong Liye Equipment Co. Ltd.

* seit 31.01.2018; weitere 51% Shanxi Lu'an Coal
Technology Equipment Co., Ltd., weitere 9%
Shanxi Lu'an Haitong Industry & Trade Co., Ltd.

** Liquidation im Jahr 2018 abgeschlossen
**seit 07.02.2018

98,75 %
000 SMT Scharf Russia

100%
000 SMT Scharf Service

100%

SMT Scharf Sudamerica SpA

100%™
RDH Mining Equipment Ltd.



Unternehmensziele und Strategie

SMT Scharf verfolgt eine strategische Ausrichtung an drei
Handlungsfeldern. Dazu hat das Vorstandsteam eine umfang-
reiche Mapnahmenliste definiert, die konsequent adressiert
und umgesetzt wird. Die drei strategischen Handlungsfelder
sind:

e Organisches Wachstum: Entwicklung und Launch neuer
Produkte im Bereich der Untertagelogistik im Kohlebergbau
und mit zunehmender Bedeutung im Bereich Hard Rock,
ErschlieBung neuer geografischer Markte und Aufbau und
die Etablierung der Tunnellogistik als drittes Geschaftsfeld.

« Externes Wachstum: Ubernahmen und Kooperationen, mit
denen die Kernpositionierung von SMT Scharf vorangetrie-
ben und abgesichert wird. Ubernahmen, strategische Part-
nerschaften und Joint Ventures sind bereits vollzogen be-
ziehungsweise gegriindet worden. Dies bleibt weiterhin eine
strategische Stofirichtung der SMT Scharf AG.

e Operative Exzellenz: Bei der kontinuierlichen Verbesse-
rung von Produktivitat, Profitabilitdt und Marktstellung hat
SMT Scharf weitere Fortschritte erzielt. Zur permanenten
Strategie von SMT Scharf gehért es, Optimierungspoten-
ziale im Zusammenspiel der internationalen Standorte so-
wie bei der Steuerung der Entwicklungsprozesse noch bes-
ser zu nutzen. Die gezielte Analyse spezifischer Markte und
Kundenanforderungen hilft SMT Scharf dabei, noch wettbe-
werbsfahiger zu werden.

Mit diesen Strategien treibt das Vorstandsteam seine Maf3-
nahmen voran, das Unternehmen zu einem integrierten
Systemanbieter fir Logistiklésungen weiterzuentwickeln
und gleichzeitig in verwandten Markten (Uber die Kernpositio-
nierung im Bergbauzuliefermarkt) zu platzieren. Ziel ist es,
auf diese Weise zusatzliches Umsatzpotenzial zu erschlieffen
und die Umsatzentwicklung unabhéngiger vom traditionell
zyklischen Geschaft im Bergbau, weiterhin der Kernmarkt von
SMT Scharf, zu machen.

Angesichts des gunstigen Marktumfelds in der Bergbaubran-
che und einer Vertriebsoffensive hat SMT Scharf das selbst-
gesteckte Ziel Umsatzausweitung erheblich tGbertroffen (Stei-
gerung gegenlber Vorjahr um 35,8 %) und die deutliche
Ergebnisverbesserung klar erreicht. Zum Ende des Jahres

2018 wurde die Einfliihrung eines einheitlichen konzernweiten
Enterprise Resource Planning-Systems (ERP-System) be-
schlossen. Die Implementierung soll im
Jahresverlauf erfolgen und dazu beitragen, Prozessschritte
besser aufeinander abzustimmen, die Planungsqualitat zu er-
héhen und die Effizienz hinsichtlich der internationalen Zu-
sammenarbeit im Konzern weiter zu steigern. Gleich-
zeitig wird das neue ERP-System die Mdglichkeit erdffnen,
Optimierungspotenziale zukinftig friihzeitig zu erkennen und
zu realisieren.

Steuerungssystem

Die SMT Scharf AG steuert ihr Geschaft anhand finanzieller
und nichtfinanzieller Kennzahlen, deren Entwicklung den
Unternehmenswert in unterschiedlicher Weise positiv beein-
flussen. Die finanziellen und nichtfinanziellen Leistungsindi-
katoren werden kontinuierlich beobachtet und flieen in die
monatliche Berichterstattung an den Vorstand und die
Diskussion mit dem Aufsichtsrat ein. Die Berichterstattung
erfolgt nach Tochtergesellschaften und beinhaltet eine Ana-
lyse der Ist-Werte sowie eine Plan-Ist-Analyse und einen Vor-
jahresvergleich. Je nach Erfordernis nimmt SMT Scharf weite-
re spezifische Analysen vor.

Finanzielle und nichtfinanzielle Leistungsindikatoren sowie
die aktuelle Perspektivplanung sind in den nachfolgenden
Tabellen dargestellt. Hintergrundannahme der mittelfristigen
Zielwerte ist ein sich weiter normalisierendes Marktumfeld,
insbesondere aufgrund stabiler oder weiterhin steigender
Rohstoffpreise.
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Finanzielle Leistungsindikatoren:

Kennzahl Berechnungsmethode Zielwert
(Mittelfrist,
3-5 Jahre)
Kennzahlen der Gewinn- und Verlustrechnung
Konzernum- >5%
satzwa‘ChStum Konzernumsatz Berichtsjahr
(organisch und Konzernumsatz Vorjahr
anorganisch)
Umsatzanteil Umsatz Tunnelsegment >10%
Tunnel Konzernumsatz
EBIT-Marge Ergebnis vor Zinsen u. Steuern > 10%
(EBIT)
Betriebsleistung
Materialauf- Materialaufwand ~50%
wandsquote Betriebsleistung
Bilanzkennzahlen
Net Working Jahresdurchschnitt 20 Mio.
. Umlaufvermdgen - EUR
Capital Jahresdurchschnitt
liquide Mittel -
Jahresdurchschnitt kurzfristige
Verbindlichkeiten (ohne kurzfr.
Finanzverbindlichkeiten)

. P = o,
Eigenkapital Eigenkapital >=30%
quote (zum Bilanzsumme
Bilanzstichtaqg)

Effizienzkennzahlen
Net Working . ) <50%
. Net Working Capital
Capital v e ———
K Konzernumsatz
Intensity
Forderungs- Anzahl Tage Berichtsjahr
. . X
reichweite
Jahresdurchschnitt Forderungen <150 Tage
aus Lieferungen u. Leistungen
Konzernumsatz
Nicht-finanzielle Leistungsindikatoren:
Kennzahl Berechnungsmethode Zielwert
(Mittelfrist,
3-5 Jahre)
Mitarbeiterkennzahlen
Mitarbeiter- Arbeitnehmerveranlasste Abgénge (FTE) <10%
fluktuation Jahresdurchschnitt
Mitarbeiter (FTE)
- o,
Kranken Erkrankungsbedingte Fehlzeiten 5%
stand

Sollarbeitszeit

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Im Berichtsjahr konnten die gesteckten Ziele in vielen Kenn-
zahlen gegenliber dem Vorjahr verbessert werden. In einigen
Leistungsindikatoren steckt jedoch weiterhin Verbesserungs-
potenzial. Die aus Sicht der Gesellschaft wesentlichen finanzi-
ellen Leistungsindikatoren sind Konzernumsatzwachstum und
EBIT-Marge.

Mitarbeiter

Die SMT Scharf AG gibt die Anzahl ihrer Mitarbeiter in Form
von Vollzeitdquivalenten (engl. full-time equivalent, FTE) an.
Zum 31. Dezember 2018 hatte die SMT Scharf-Gruppe
397 Mitarbeiter (FTE), darunter acht Auszubildende am
Standort Hamm. Im Vorjahr waren es 317 Beschéftigte (davon
sechs Auszubildende). Um die Produktionskapazitat flexibel
steuern zu kénnen, setzt SMT Scharf gemaf dem Drei-Layer-
Modell zusatzlich zeitlich befristete Leiharbeitskrafte ein.
Bei nachhaltigem Wachstum werden diese in den jeweils
héheren Layer Gbernommen.

Die verdnderte internationale Nachfragestruktur nach
SMT-Produkten fihrte dazu, dass die Produktionskapazitaten
und damit der Personalbestand in den Auslandsgesellschaf-
ten gezielt aufgebaut wurden. Durch den Zukauf des kanadi-
schen Bergbauunternehmens mit 47 FTE zum Stichtag erhdh-
te sich die Mitarbeiterzahl deutlich. Zudem wurden in
wesentlichen Zielméarkten im Berichtszeitraum zuséatzliche
qualifizierte Mitarbeiter eingestellt, um den Aufbau der loka-
len technischen Kompetenz sowohl in Service und Entwick-
lung als auch in der Fertigung zu ermdéglichen. In Deutschland
baute SMT Scharf die personellen Kapazitaten in der Produk-
tion weiter aus, so dass sich die Mitarbeiterzahl zum
31. Dezember 2018 um 15 FTE (Vorjahr: 87 FTE) erhohte. Um
den gestiegenen Bedarf in der Produktion zu decken, wurden
darilber hinaus insbesondere am Standort Deutschland ver-
starkt Leiharbeitskrafte eingesetzt.

Mitarbeiter der SMT Scharf-Gruppe

2018 2017
Mitarbeiter insgesamt 397 317
Mitarbeiter in Deutschland 102 87
Mitarbeiter im Ausland 295 230
Weibliche Mitarbeiter 68 48
Méannliche Mitarbeiter 329 269

Die Mitarbeiterzahl an den auslédndischen Standorten erhéhte
sich im Geschéftsjahr 2018 um 65 FTE auf 295 FTE, was grof3-
tenteils durch den Zukauf des Bergbauunternehmens RDH
bedingt war. Der Anteil der im Ausland beschéaftigten Mitar-



beiter erhdhte sich dadurch leicht auf 74 % (Vorjahr: 73 %). Im
Ausland war der Personalaufbau am starksten im Zielmarkt
Polen (von 45 FTE auf 52 FTE). Die Mitarbeiterfluktuation im
Berichtsjahr betrug 1,5 % und entsprach damit der mittelfristi-
gen Zielvorgabe von <10 %. Der Krankenstand der Belegschaft
lag 2018 bei 3,55 % und damit unter der Vorgabe von 5 %.

Forschung und Entwicklung

Im Jahr 2018 hat SMT Scharf weiter erfolgreich am Aufbau von
lokalen Kompetenzzentren mit wachsender Fertigungstiefe
gearbeitet, vor allem in Polen und China. Auch in Russland gibt
es Bestrebungen, den Kompetenzaufbau vor Ort zu férdern.
Die Schaffung von Synergien durch eine weitere Vernetzung
der Standorte ist fir SMT Scharf ein Zukunftsthema und soll
durch die beschlossene Einfiihrung eines einheitlichen
ERP-Systems sowie weltweit einheitlicher Entwicklungssyste-
me zusatzlich geférdert werden.

Durch internationale Projektteams werden wichtige Weiter-
und Neuentwicklungen der vorhandenen Produktpalette vor-
angetrieben und durch eine gezielte Kundenanalyse auf die
jeweilige Nachfrage in den einzelnen Markten abgestimmt.
Die Kommunikation der internationalen Projektteams erfolgt
im Wesentlichen mittels digitaler Medien, jedoch auch persén-
lich durch regelméagige Treffen der nationalen Abteilungslei-
ter. Gleichzeitig stellen eine lokale Fertigung sowie ein globa-
les Lieferantennetzwerk bedarfsgerechte Lieferzeiten sicher.
Ein innovativer, modularer Aufbau der Maschinen sorgt fir
flexible Konfigurationsmadglichkeiten fur anspruchsvolle Kun-
denwinsche bei gleichzeitiger Kostenoptimierung. Die Serien-
fertigung profitiert bereits jetzt von der sukzessiven Umset-
zung fir jeden einzelnen Maschinentyp.

Furinnovative Anwendungen jenseits des untertdgigen Kohle-
bergbaus kénnen neue Applikationen auf Basis der Kernkom-
petenzen der SMT Scharf-Gruppe fir den Tunnelbau sowie den
Abbau von weiteren Bodenschéatzen entwickelt werden.
Gleichzeitig arbeitet SMT Scharf intensiv an Lésungen fir
emissionsfreie Antriebssysteme fir den untertdgigen Betrieb,
die nach heutiger Einschatzung den Verbrennungsantrieb
kurz- und mittelfristig zwar nicht ersetzen, aber auf Grund sich
verandernder gesetzlicher Rahmenbedingungen auch in unse-
rer Branche eine nicht unwesentliche Rolle spielen werden.

Die Aufwendungen fir Forschung und Entwicklung betrugen
im Geschaftsjahr 2018 2,66 Mio. EUR (2017: 3,3 Mio. EUR).
Der Anteil der aktivierten Entwicklungskosten an den gesam-
ten Forschungs- und Entwicklungskosten (Aktivierungsquote)
betrdgt 632 TEUR (2017: 1,6 Mio. EUR), die im Berichtszeit-
raum vorgenommenen Abschreibungen auf aktivierte Ent-

wicklungskosten betragen 192 TEUR (2017: 27 TEUR).

Wirtschaftsbericht

Gesamtwirtschaftliches Umfeld

Nach vorldufigen Berechnungen des Internationalen Wah-
rungsfonds (IWF) wuchs die Weltwirtschaft 2018 um 3,7 % und
damit etwas schwacher als im Vorjahr (3,8 %). Als Grinde fur
den Riickgang nennt der IWF sich zunehmend negativ auswir-
kende Impulse in Zusammenhang mit globalen Handelskon-
flikten, insbesondere dem Zollstreit zwischen den beiden
weltweit grépten Volkswirtschaften USA und China.
Dazu kommen weiterhin bestehende Unsicherheiten etwa in
Zusammenhang mit dem Brexit. In der chinesischen Volks-
wirtschaft hat sich in Folge der sich eintribenden Rahmen-
bedingungen und einer starkeren Regulierung des Finanzsek-
tors die Dynamik des Wachstums deutlich abgeschwacht.
In Russland konnte sich dagegen die konjunkturelle Erholung
auf moderatem Niveau fortsetzen, was insbesondere auf dem
zeitweiligen Anstieg des Olpreises in der ersten Jahreshalfte
2018 basiert. Allerdings haben sowohl der IWF als auch die
Weltbank ihre Wachstumsprognosen fiir das Land unter ande-
rem wegen der in der zweiten Jahreshélfte wieder deutlich
niedrigeren Olnotierungen fiir 2019 gesenkt. Die lange boo-
mende Wirtschaft in Stdafrika ist im vergangenen Jahr erst-
mals nach vielen Jahren in eine Rezession gerutscht.
Die Grinde dafir sind eine ruckldufige Wirtschaftsleistung
des Landwirtschaftssektors und sinkende Unternehmensin-
vestitionen. Polen dagegen z&hlt weiterhin zu den sich am dy-
namischsten entwickelnden Markten in Europa. Im Zuge der
globalen Konjunkturabkiihlung ist aber im vergangenen Jahr
auch in der polnischen Volkswirtschaft das Wachstum erkenn-
bar zuriickgegangen, liegt aber weiterhin auf vergleichsweise
hohem Niveau. Die vier genannten Lander stellen die wich-
tigsten Absatzmarkte von SMT Scharf dar. Die dortigen Kun-
den sind zusammen regelmagig fur mehr als 75% des Kon-
zernumsatzes verantwortlich.

BIP-Wachstum in den wichtigsten Absatzmérkten der
SMT Scharf AG*

in% 2018 2017
Welt 3,7 3,7
China 6,6 6,8
Polen™ 4.4 3,8
Russland 1,7 1,8
Stdafrika 0,8 0,9

Quellen: * IWF World Economic Outlook, Januar 2019
**IWF World Economic Outlook, Oktober 2018
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SMT Scharf begrenzt den Einfluss von Wechselkursrisiken
durch teilweise Verlagerung von Produktions- und Einkaufs-
prozessen in die Absatzméarkte des Unternehmens. Neuanla-
gen werden jedoch weiterhin Uberwiegend in Deutschland
gefertigt. Daneben hat sich SMT Scharf organisatorisch auf
diese Einflisse eingestellt und im Rahmen von Hedging-Ge-
schaften die Kosten durch Wechselkurseffekte im Berichts-
zeitraum reduziert. In den vier wichtigsten Wahrungen der
SMT Scharf AG gab es im Berichtszeitraum teilweise starke
Bewegungen:

Entwicklung der Wechselkurse in den wichtigsten
Absatzmérkten der SMT Scharf AG*

in% 2018 2017
Yuan Renminbi (China) /Euro +0,5 +7
Zloty (Polen)/Euro +3 -5
Rubel (Russland) / Euro a5 +8
Rand (Sudafrika) / Euro +18 +3

*Quelle: Europdische Zentralbank, Verdnderung im Jahresverlauf

Im abgelaufenen Jahr hat sich die Schwache des Rubels und
des sudafrikanischen Rands gegeniiber dem Euro weiter
fortgesetzt. Die europdische Wahrung hat dadurch 2018
gegeniber diesen Landern erneut an Kaufkraft gewonnen.
Dadurch wurden die Produkte von SMT Scharf in diesen Lan-
dern - umgerechnet in die Landeswdhrung - etwas teurer.
Gleiches gilt stark abgeschwécht auch fur den polnischen Zlo-
ty. Hier wertete der Euro im vergangenen Jahr um 3% auf.
Damit hat sich der W&hrungstrend aus dem Vorjahr umge-
kehrt, in dem die polnische Wahrung aufgrund des hohen Wirt-
schaftswachstums an Wert gegenlber der europdischen
Gemeinschaftswahrung gewonnen hatte.

Branchenentwicklung

Im Berichtszeitraum haben die Preise vieler energetischer
Rohstoffe und Metalle eine Berg- und Talfahrt vollfihrt. Nach
einem zwischenzeitlich moderaten Anstieg ist der S&P
GSCl-Energy-and-Metal-Index zwischen Oktober 2018 und
dem Jahresende um rund 31% gefallen. Ebenso wie an den
internationalen Aktienmarkten haben sich in dieser Abwarts-
bewegung die nach unten korrigierten Erwartungen an das
globale Wirtschaftswachstum niedergeschlagen. Derweil ent-
wickelte sich der Kohlepreis auf anhaltend hohem Niveau und
hat damit entgegen dem allgemeinen Preistrend bei energeti-
schen Rohstoffen seinen Aufwartstrend im vergangenen Jahr
fortgesetzt. Die Notierung pendelte zum Jahresende um die
Marke von 75 Dollar (bezogen auf die Tonne Steinkohle).

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Auch wenn sich die Dynamik der Weltkonjunktur in den kom-
menden Monaten abschwéchen sollte, erwarten die Okono-
men weiterhin ein positives Wachstum der globalen Wirt-
schaft. Unter den gegebenen Rahmenbedingungen spricht
daher viel dafiir, dass sich die Rohstoffpreise auf dem aktuel-
len Niveau halten und mittelfristig sogar zulegen kénnten.
Von der Nachfrage nach Ausristungen seitens der Betreiber
von Kohleminen und -Bergwerken sowie Investitionsprojek-
ten in neue Férderanlagen einschlieflich Ersatz bestehender
Anlagen durch moderne Férder- und Transportsysteme will
SMT Scharf auch im laufenden Geschaftsjahr profitieren.

Nach Einschatzung des Fachverbands Mining im Verband
Deutscher Maschinen- und Anlagenbau (VDMA) werden die
deutschen Hersteller von Bergbaumaschinen erstmals seit
dem Ende der Weltwirtschafts- und -finanzkrise ihren Jahres-
umsatz im Jahr 2018 erhéhen kénnen. Diesen Schluss lassen
die fir die ersten neun Monate vorliegenden Zahlen zu. Dem-
nach rechnet der VDMA Mining fir das vergangene Jahr mit
einer Steigerung von 12 % auf rund 3,1 Mrd. EUR. Damit diirfte
die Branche ihre von 2013 bis 2017 dauernde Talsohle durch-
schritten und den durch die Einstellung der heimischen Stein-
kohleproduktion erforderlichen Strukturwandel erfolgreich
bewaltigt haben.

In diesem Zusammenhang weist der VDMA darauf hin, dass
sich der OECD zufolge der weltweite Rohstoffbedarf bis 2060
nahezu verdoppeln wird, was sich nachhaltig positiv auf das
Geschaft der Mitgliedsfirmen auswirken dirfte. Eine verstark-
te Nachfrage erwartet der VDMA vor allem von Unternehmen,
die sich auf die Gewinnung von Rohstoffen fokussieren, die
bei alternativen Formen der Energieerzeugung Verwendung
finden. Allein durch Recycling wird sich der steigende Bedarf
bei weitem nicht decken lassen. Zumal haben viele Volkswirt-
schaften in dieser Hinsicht erheblichen Nachholbedarf.

Im Tunnel-Segment bestehen nach Einschdtzung von
SMT Scharf ebenfalls positive Wachstumsaussichten: So halt
die International Tunnelling and Underground Space Associa-
tion (ITA) an ihrer positiven Prognose fiir die kommenden
Jahre fest. Demnach betrdgt der weltweite Tunnelbaumarkt
rund 86 Mrd. EUR pro Jahr (Stand 2016), was einem Anstieg
von 23 % gegenlber 2013 entspricht. Seit 2013 werden welt-
weit im Durchschnitt 5.200 km pro Jahr an Tunnel gebaut.
Durch die zunehmende Urbanisierung wachst der asiatische
Markt dabei am stérksten. So prognostiziert die ITA, dass Chi-
na mit einer jahrlichen Wirtschaftsleistung von 37 Mrd. EUR
fir die kommenden zehn Jahre rund 50 % des globalen Tun-
nelbaumarktes reprasentieren wird. Weitere Wachstumsregi-
onen sind Sudostasien und der Mittlere Osten. Daneben ent-
wickelt sich laut der Studie der europdische Markt konstant
zwischen 10 bis 12 Mio. EUR im Jahr. Getrieben wird die starke
Nachfrage unter anderem durch die nachhaltige Entwicklung
in vielen Stadten sowie die Vernetzung urbaner Zentren.



Durch die Diversifizierung nach Produkten, Einsatzgebieten,
Kundengruppen und regionalen Markten stutzt SMT Scharf
sein Geschaftsmodell auf mehrere Standbeine. Dadurch wird
der Einfluss des zyklisch verlaufenden Kohlebergbaus auf die
geschéftliche Entwicklung von SMT Scharf abgemildert.

Geschaftsentwicklung

Die SMT Scharf AG hat den Konzernumsatz im Geschéftsjahr
2018 um 35,9 % auf 70,8 Mio. EUR deutlich steigern kénnen
(2017: 52,1 Mio. EUR). Ausschlaggebend fir das Umsatzwachs-
tum ist die erfolgreiche Umsetzung der strategischen Maf3nah-
men sowie eine insgesamt anziehende Nachfrage in wichtigen
Kernmaérkten von SMT Scharf, insbesondere in China, aber
auch in Polen und Afrika. Die im Berichtsjahr hinzugekommene
kanadische Tochtergesellschaft trug mit 7,1 Mio. EUR zum Kon-
zernumsatz bei. Die Auswirkungen des neuen IFRS 15 Stan-
dards wirkten sich mit -940 TEUR auf den Konzernumsatz aus.
Die weltweit fiihrenden Bergbauunternehmen
aufgrund der sich weiter stabilisierenden Rohstoffpreise ver-
starkt in neue Anlagen und Ausristungen. Das belebt die Nach-
frage nach modernen Foérderanlagen und Ausristungen im
Untertagebergbau. Das operative Ergebnis (EBIT) fallt mit
5,3 Mio. EUR und einem Zuwachs von 16,5 % gegeniiber dem
Vorjahr deutlich héher aus (2017: 4,5 Mio. EUR). Das EBIT ist
jedoch unterproportional zum Umsatz gewachsen, was zum
einen durch den angesichts des Umsatzanstiegs deutlich er-
héhten Materialaufwand bedingt war. Daneben wurde das Er-
gebnis durch die Gewinnung strategischer Projekte beeinflusst,
um weitere Marktanteile sowie Projekte fur das ertragsstarke
After-Sales-Geschaft zu gewinnen.

investieren

Das Auftragsvolumen hat sich, abgesehen von Russland, in al-
len wichtigen Kernmarkten von SMT Scharf erhéht. Das gilt vor
allem fur den Kohlebergbau, in dem SMT Scharf von seinen am
Markt erfolgreich etablierten Kohle-Logistikanlagen profitiert.
Dazu kommt, dass die in der Vergangenheit von SMT Scharf
eingeleiteten und nunmehr weitgehend abgeschlossenen
Restrukturierungsmapnahmen zunehmend positive Impulse
entfalten. Zugleich konnte im Berichtszeitraum die Profitabili-
tat durch weitere Effizienzsteigerungen erheblich verbessert
werden. Nach einer deutlich positiven Umsatzentwicklung im
zweiten und dritten Quartal setzte sich der Trend im Schluss-
quartal fort, so dass SMT Scharf auch im vierten Quartal einen
Konzernumsatz deutlich Gber dem entsprechenden Vorjahres-
wert erzielen konnte. Der Umsatz erreichte 23,7 Mio. EUR und
lag damit um 40,2 % hoher als im Vorjahresquartal (Q4/2017:
16,9 Mio. EUR).

Konzernumsatz im Quartalsvergleich

m 2018
m 2017

Mio. EUR

Q1 Q2 Q3 Q4

Im Berichtsjahr erzielte SMT Scharf rund 98 % (2017: 95 %) der
Umsatze im Ausland. China entwickelte sich dabei zum wich-
tigsten Auslandsmarkt mit einem Anteil von 40,0% bezie-
hungsweise 28,3 Mio. EUR (2017: 27,1% beziehungsweise
14,1 Mio. EUR). Der lokale Berg- und Energiesektor in China ist
von einer sprunghaften Nachfragebelebung gekennzeichnet,
gleichwohl sich das Wachstum der chinesischen Volkswirt-
schaft insgesamt leicht abgeschwécht hat.

Russland (und GUS) folgt als zweitwichtigster Markt mit einem
Anteil von 22,0 % beziehungsweise 15,6 Mio. EUR (2017: 32,6 %
beziehungsweise 17,0 Mio. EUR). Polen bleibt wegen seines im
europdischen Vergleich uberdurchschnittlich hohen Binnen-
wachstums weiterhin ein wichtiger Markt fir SMT Scharf.
Mit einem Umsatzanteil von 13,8 % und einem Umsatz von
9,8 Mio. EUR (2017: 15,0 % beziehungsweise 7,8 Mio. EUR) ist
das Geschéaftsvolumen in absoluten Zahlen gesehen gegen-
Uber dem Vorjahr spirbar gewachsen. Auf Rang vier folgt Stid-
afrika mit 11,2% beziehungsweise 7,9 Mio. EUR (2017: 14,6 %
beziehungsweise 7,6 Mio. EUR). Auf dem amerikanischen
Markt, in dem das hinzugewonnene Tochterunternehmen RDH
vorwiegend tatig ist, wurde ein Umsatz von 5,6 Mio. EUR erzielt
(2017: 0,4 Mio. EUR). SMT Scharf ist hier vorrangig auf dem
Hard-Rock-Markt prdsent, der weiterhin Auftrieb hat. Der in
Deutschland verbliebene Umsatz ging auf 1,5 Mio. EUR bzw.
2,1% weiter zurlck (2017: 4,8 % beziehungsweise 2,5 Mio. EUR).
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Konzernlagebericht

Konzernabschluss und -anhang

Umsatzanteil nach Regionen

Umsatzanteil nach Produkten

52,1 2710,8 35 Mio. EUR 52,1 70,8 Mio. EUR
3 1,5 2%
56 8% : A 9%
-' Sonstige [ 56 |
5(‘)’/0 2L 1% Deutscghland 0% 00 26 8%
3 =3 B o« ' 9% miem
15% [ 7,6 Amerika
15% - i ) )
0 28,3 40% Alfika ol 33% B Gummibereifte
27% [NEX m Polen 91% WS ‘ Fahrzeuge
M China W Sessellifte
33% NEAY 15,6 Ik W Russland W Bahnsysteme
2017 2018 2017 2018

Im Jahr 2018 konnte der Umsatz im Neuanlagengeschéaft
abermals deutlich gesteigert werden. Der Umsatzanteil tGber-
sprang vor dem Hintergrund der guten Branchenkonjunktur
und der strategisch orientierten Marktexpansion von
SMT Scharf mit 50,3 % die 50-Prozent-Marke (2017: 43,6 %).
Wegen der starken Nachfrage nach neuen Anlagen sank der
Anteil des Ersatzteil- und Servicegeschafts im Verhéltnis zum
Gesamtumsatz dementsprechend auf 49,7 % (2017: 56,4 %).

Umsatzanteil nach Art des Geschéfts

52,1 70,8 Mio. EUR
KLYl 50%
56% AN 35,2 IS m Neuanlagen
W Service
2017 2018

Mit 82,6 % entfiel der Uberwiegende Teil des Gesamtumsatzes
wie im Vorjahr auf das Produkt Bahnen (2017: 91,1%), wéhrend
SMT Scharf im Geschéaft mit Sesselliften 7,9 % der Erlése er-
zielen konnte (2017: 8,9 %). Der Anteil des erstmals erfassten
Geschéaftsbereichs gummibereifte Fahrzeuge, der mit der
Akquisition von RDH Mining Equipment im Februar 2018 neu
entstanden ist, erreichte im Berichtsjahr 9,5 %.

Weiterhin entfdllt der Grofteil des Konzernumsatzes von
55,7 Mio. EUR auf das Kohle-Segment. Das entspricht einem
Umsatzanteil von 78,7% (2017: 83,6 % beziehungsweise
43,6 Mio. EUR). Der Umsatzanteil des Segments Nicht-Kohle-
Bergbau ist mit 21,0 % beziehungsweise 14,9 Mio. EUR sowohl
relativ als auch in absoluten Zahlen angestiegen (2017:16,2 %
beziehungsweise 8,4 Mio. EUR). Das sich weiterhin im Aufbau
befindliche Segment Tunnel hat mit einem Umsatz von
0,2 Mio. EUR im Berichtszeitraum erwartungsgemé&p nur ge-
ringfligig zum Gesamtumsatz beigetragen (2017: 0,1 Mio. EUR).

Umsatzanteil an Segmenten

52,1 70,8 Mio. EUR
0.2 0%
0% 01
16%
mT |
55,7 IREL unne
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Bergbau
M Kohle-Bergbau
2017 2018

Der Auftragseingang betrug im Berichtsjahr 75,3 Mio. EUR
(2017: 51,5 Mio. EUR). Der Auftragsbestand der
SMT Scharf-Gruppe lag zum 31. Dezember 2018 bei
19,7 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 15,2 Mio. EUR).



Ertrags-, Vermdgens- und Finanzlage

Ertragslage

Die SMT Scharf-Gruppe erzielte im Geschaftsjahr 2018 einen
Konzernumsatz von 70,8 Mio. EUR (2017: 52,1 Mio. EUR).
Ebenso verbesserte sich die Betriebsleistung (Konzernum-
satz plus Bestandsverdnderungen) auf 71,0 Mio. EUR (2017:
53,1 Mio. EUR). Die sonstigen betrieblichen Ertrédge erreich-
ten insbesondere bedingt durch geringere Ubrige sonstige
betriebliche Ertrdge und wegfallende Gewinne aus der Auf-
I6sung von Riickstellungen 3,8 Mio. EUR (2017: 5,8 Mio. EUR).
Die Gbrigen sonstigen betrieblichen Ertrage setzten sich im
Wesentlichen aus Auflésungen von zuvor gebildeten Einzel-
wertberichtigungen und Mieteinnahmen zusammen.

Der Materialaufwand stieg um 36,3% auf 41,6 Mio. EUR
(2017: 30,5 Mio. EUR), infolgedessen erhdhte sich die Mate-
rialaufwandsquote (in Relation zur Betriebsleistung) im Ver-
gleich zum Vorjahr auf 58,6 % (2017: 57,5 %). Diese Entwick-
lungist auf das gestiegene Auftragsvolumen zurtickzufiihren,
das SMT Scharf im Geschaftsjahr 2018 im Rahmen des stark
belebten Neuanlagengeschafts akquiriert und abgearbeitet
hat. Der Personalaufwand im Berichtsjahr ist angesichts
einer erhéhten Mitarbeiterzahl um 19,7 % auf 15,2 Mio. EUR
gestiegen (2017: 12,7 Mio. EUR). Daraus resultiert eine Per-
sonalaufwandsquote (in Relation zur Betriebsleistung) von
21,4 %, die damit trotz der im Vergleich zum vergangenen
Geschaftsjahr hoheren Mitarbeiterzahl unter dem Vorjahres-
wert (2017: 23,9 %) liegt.

Die kumulierten Abschreibungen erreichten 1,7 Mio. EUR
(2017: 1,3 Mio. EUR). Deren Anstieg im Berichtszeitraum er-
gibt sich in erster Linie aus planmagigen Abschreibungen auf
das gegeniiber 2017 deutlich héhere Sachanlagevermdgen.
Der Anstieg der sonstigen betrieblichen Aufwendungen hat
sichum 12,2 % auf 11,0 Mio. EUR (2017: 9,8 Mio. EUR) erkenn-
bar verlangsamt. Verantwortlich dafir waren vor allem gerin-
gere Wechselkursverluste (1,6 Mio. EUR gegenuber
2,3 Mio. EUR im Vorjahr). Weiterhin grépte Positionen sind
fremde Dienstleistungen (2,4 Mio. EUR gegeniber
1,9 Mio. EUR im Vorjahr) sowie gestiegene Reisekosten
(1,5 Mio. EUR gegeniiber 1,1 Mio. EUR im Vorjahr). Insgesamt
entstand im Geschaftsjahr ein geringer negativer Saldo aus
Wahrungskursgewinnen und -verlusten in Hdéhe von
-0,2 Mio. EUR (2017: -0,8 Mio. EUR).

Ertragslage

Veréan-
in Mio. EUR 2018 2017 derung
Umsatz 70,8 52,1 359%
Betriebsleistung 71,0 53,1 33,7%
EBIT 53 45 17,8 %
EBIT-Marge (in %) 7,5 8,6
Konzernjahresergebnis 4,6 4,0 15,0%
Ergebnis je Aktie 1,01 0,94 7,45 %
(in EUR)

Im Berichtsjahr erzielte die SMT Scharf-Gruppe ein deutlich
verbessertes operatives Ergebnis (EBIT) von 5,3 Mio. EUR
(2017: 4,5 Mio. EUR). Die EBIT-Marge (in Relation zur Be-
triebsleistung) lag bei 7,5% (2017: 8,6 %). Dieser relative
Rickgang ist Folge von zukunftstrachtigen Investitionen in
Marktanteile, neue Markte und Produktbereiche, womit der
Grundstein fur weiteres zukinftiges Wachstum von Umsatz
und Ergebnis gelegt wurde. Das Finanzergebnis belief sich auf
0,9 Mio. EUR nach 0,6 Mio. EUR im Vorjahr, im Wesentlichen
bedingt durch eine Verdoppelung der Ertrdge aus Beteili-
gungen (chinesisches Joint Venture) auf 1,2 Mio. EUR
(2017: 0,6 Mio. EUR) bei andererseits deutlich héheren Zins-
aufwendungen gegeniiber dem Vorjahr (0,6 Mio. EUR,
2017: 0,2 Mio. EUR).

Per Saldo ergibt sich ein Ergebnis aus der gewdhnlichen Ge-
schéaftstatigkeit in Hohe von 6,2 Mio. EUR (2017: 5,1 Mio. EUR).
Der Steueraufwand lag im Berichtsjahr mit 1,6 Mio. EUR iber
dem Vorjahresniveau (2017: 1,2 Mio. EUR). Bedingt ist der Zu-
wachs in erster Linie durch die allgemein verbesserte Ertrags-
lage der Konzerngesellschaften. Davon waren 1,2 Mio. EUR
tatsachliche Steueraufwendungen (2017: 1,0 Mio. EUR) und
0,4 Mio. EUR latente Steuern (2017: 0,2 Mio. EUR). Der Kon-
zernsteuersatz betrug 32,1% (2017: 32,1 %). Insgesamt erziel-
te die SMT Scharf AG ein Konzernjahresergebnis in Hohe von
4,6 Mio. EUR - im Vergleich zum Vorjahr (2017: 4,0 Mio. EUR)
eine erneute Verbesserung um 0,6 Mio. EUR. Das entspricht
einem Ergebnis je Aktie in Hohe von 1,02 EUR (2017: 0,94 EUR).
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Vermdgenslage

Die Bilanzsumme der SMT Scharf Gruppe erhdhte sich zum 31.
Dezember 2018 auf 83,1 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 72,3
Mio. EUR). Auf der Aktivseite stiegen die langfristigen Vermo-
genswerte auf 21,1 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 16,3 Mio.
EUR). Der Ansatz der Sachanlagen erhéhte sich vor allem auf-
grund des Zugangs der kanadischen Tochtergesellschaft RDH
Mining Equipment zum Konsolidierungskreis. Diese brachte
Grundstiicke und Gebé&ude (1,1 Mio. EUR), technische Anlagen
und Maschinen (73 TEUR) sowie Betriebs- und Geschaftsaus-
stattung (118 TEUR) in die SMT Gruppe ein. Die technischen
Anlagen und Maschinen stiegen im Berichtsjahr auf 6,9 Mio.
EUR (31. Dezember 2017: 5,4 Mio. EUR), die immateriellen
Vermdgenswerte verzeichneten insbesondere durch fremd-
seitig erworbene immaterielle Vermdgensgegenstande von
RDH Mining Equipment (1.4 Mio. EUR) einen Anstieg um 1,7
Mio. EUR auf 4,8 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 3,1 Mio. EUR).
Die aktiven latenten Steuern verringerten sich im Vergleich
zum Vorjahresstichtag auf 2,5 Mio. EUR (31. Dezember 2017:
3,1 Mio. EUR).

Den groften Teil der Aktivseite machten weiterhin die kurz-
fristigen Vermdgenswerte mit 62,0 Mio. EUR aus. Die Vorrate
lagen mit 25,8 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 15,1 Mio. EUR)
erkennbar (iber dem Vorjahresniveau, was dem erhéhten Auf-
tragseingang und -bestand geschuldet ist. Die Forderungen
aus Lieferungen und Leistungen lagen zum Stichtag mit
25,9 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 24,7 Mio. EUR) Uber dem
Vorjahr. Bezogen auf den Konzernumsatz im Geschaftsjahr
2018 von 70,8 Mio. EUR (2017: 52,1 Mio. EUR), durchschnitt-
lich ausstehenden Forderungen aus Lieferungen und Leistun-
gen in H6éhe von 21,9 Mio. EUR (2017: 22,5 Mio. EUR) und
365 Tagen (2017: 365 Tage) sank die Forderungsreichweite
auf 112 Tage (2017: 157 Tage). Der Forderungsbestand, der im
Wesentlichen gegeniber chinesischen Kunden besteht, ist
wie geplant relativ zum (gestiegenen) Konzernumsatz abge-
baut worden. Die bereits im Jahr 2016 mit grof3en Kunden ab-
geschlossenen Zahlungsplane sind auch im abgelaufenen Ge-
schaftsjahr wie vereinbart eingehalten worden. Die liquiden
Mittel beliefen sich zum 31. Dezember 2018 auf 5,4 Mio. EUR
(31. Dezember 2017: 12,9 Mio. EUR) und sind damit deutlich
gesunken. Mit den Mitteln aus der im November 2017 durch-
gefuhrten Kapitalerhéhung wurden im Geschaftsjahr 2018
unter anderem Investitionen in Sachanlagen und die Beteili-
gung an RDH Mining Equipment finanziert.

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Aufgrund der stark gestiegenen Bilanzsumme hat sich die
Eigenkapitalquote der SMT Scharf-Gruppe auf 62,0%
(31. Dezember 2017: 67,4%) verringert. Die langfristigen
Rickstellungen und Verbindlichkeiten lagen zum Bilanzstich-
tag bei 12,7 Mio. EUR (2017: 6,0 Mio. EUR). Im Berichtszeit-
raum stiegen die langfristigen Finanzverbindlichkeiten be-
dingt durch die Inanspruchnahme von Investitionskrediten
auf 7,7 Mio. EUR an (31. Dezember 2017: 1,5 Mio. EUR).
Dagegen gingen die Pensionsriickstellungen geringfiigig auf
3,2 Mio. EUR zuriick (31. Dezember 2017: 3,3 Mio. EUR).

Die kurzfristigen Rickstellungen und Verbindlichkeiten belie-
fen sich zum Stichtag auf 18,9 Mio. EUR (31. Dezember 2017:
17,6 Mio. EUR) und lagen damit um 1,3 Mio. EUR hdher als zum
Vorjahresstichtag. Dabei lagen die Verbindlichkeiten aus Lie-
ferungen und Leistungen mit 6,4 Mio. EUR Gber dem Vorjahr
(31. Dezember 2017: 5,4 Mio. EUR). Die kurzfristigen Finanz-
verbindlichkeiten sanken aufgrund der Ruckfihrung in An-
spruch genommener Kreditlinien und von Leasingverbindlich-
keiten auf 4,4 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 5,0 Mio. EUR).
Gegenlaufig erhdéhten sich die kurzfristigen Rickstellungen
auf 5,4 Mio. EUR (31. Dezember 2017: 4,2 Mio. EUR).

Vermdgenslage

in Mio. EUR 31.12.18 31.12.17
Bilanzsumme 83,1 72,3
Eigenkapital 51,5 48,7
Eigenkapitalquote (in %) 62,0 67,4
Langfristige und kurzfristige 31,6 23,6
Rickstellungen und Verbind-

lichkeiten

Langfristige Vermdgenswerte 211 16,3
Kurzfristige Vermdgenswerte 62,0 55,9
Forderungsreichweite 12 157
(in Tagen)

Net Working Capital* 42,0 30,3
zum Bilanzstichtag

Net Working Capital* 40,7 29,8
im Jahresdurchschnitt

Net Working Capital* 57,5 57,2

Intensity (%)

*Ermittlung Net Working Capital: Jahresdurchschnitt Umlaufvermégen - Jahres-
durchschnitt liquide Mittel - Jahresdurchschnitt kurzfristige Verbindlichkeiten
(ohne kurzfristige Finanzverbindlichkeiten)



Net Working Capital

Mio. EUR
57% 8%

60% 59%

Q4/2017 Q1/2018 Q2/2018 Q3/2018 Q4/2018

m Konzernumsatz ~ m Net Working
LT™M Capital (@ LTM)

m Net Working Capital (@ LTM)
Konzernumsatz LTM

(LTM: last twelve monthts, rollierende Zwélf-Monats-Betrachtung)

Eigenkapital und besondere Rechtsverhéltnisse

Das gezeichnete Kapital der SMT Scharf AG wurde im Rahmen
des Boérsengangs im April 2007 gegen Bareinlagen auf 4,2
Mio. EUR von 3,0 Mio. EUR erhéht. Im Zuge der im November
2017 vollzogenen Kapitalerhéhung unter teilweiser Ausnut-
zung des Genehmigten Kapitals 2016 wurde das Grundkapital
der SMT Scharf AG von 4.200.000,00 EUR um 420.000,00
EUR auf 4.620.000,00 EUR gegen Bareinlage unter Aus-
schluss des Bezugsrechts der Altaktiondre nochmals erhéht.
Demnach setzt es sich seither aus 4.620.000 auf den Inhaber
lautenden nennwertlosen Stammaktien mit einem rechneri-
schen Anteil am gezeichneten Kapital von je 1 EUR zusam-
men. Nach der Kapitalerhdhung besteht noch ein Genehmig-
tes Kapital 2018 zur Ausgabe von insgesamt bis zu 2.310.000
weiteren Stammaktien. Der Vorstand kann hieraus mit Zu-
stimmung des Aufsichtsrats das gezeichnete Kapital der
SMT Scharf AG bis zum 22. Mai 2023 erhéhen. Dabei kann das
Bezugsrecht der Aktionare ausgeschlossen werden. Daneben
besteht ein bedingtes Kapital 2018 zur Ausgabe von weiteren
bis zu 462.000 Stammaktien.

Insgesamt hielt die Gesellschaft zum Ende des Berichtsjahrs
noch 49.477 Aktien (1,07 % des Grundkapitals).

Die Gesellschaft unterliegt den allgemeinen gesetzlichen
Stimmrechtsbeschrdankungen, insbesondere aus dem Aktien-
gesetz (AktG) und dem Wertpapierhandelsgesetz (WpHG).
Darliberhinausgehende Stimmrechtsbeschrankungen ein-
schlieBlich solcher, die sich aus Vereinbarungen zwischen
Gesellschaftern ergeben kénnten, sind dem Vorstand nicht
bekannt. Ebenso sind dem Vorstand keine Beschréankungen
bekannt, welche die Ubertragung von Aktien der Gesellschaft
betreffen, einschliefflich solcher aus Vereinbarungen zwi-
schen Gesellschaftern.

Die Aktiondre, die vor dem Bérsengang an der SMT Scharf AG
beteiligt waren, unterschritten im Januar 2010 jeweils die
Schwelle von 10 % der Stimmrechte und schieden im Febru-
ar 2010 zur Gaénze aus dem Aktionarskreis aus. Seither tber-
steigt nur der Gesamtpool aus Shareholder-Value-Beteiligun-
gen AG / Share Value Stiftung/Christiane Weispfenning direkt
oder indirekt 10 % der Stimmrechte.

Aktien mit Sonderrechten, die Kontrollbefugnisse verleihen,
gibt es nicht. Kapitalbeteiligungen von Arbeitnehmern, die
ihre Kontrollrechte nicht unmittelbar ausiiben, sind keine
bekannt. Der Aufsichtsrat kann Anderungen der Satzung
beschlieBen, die nur die Fassung betreffen. Im Ubrigen bediir-
fen Satzungsdnderungen eines Beschlusses der Hauptver-
sammlung gemaf den 8§ 133 und 179 AktG, wobei gemap § 17
der Satzung Beschlisse der Hauptversammlung, soweit nicht
zwingende gesetzliche Vorschriften entgegenstehen, mit ein-
facher Mehrheit der abgegebenen Stimmen und, sofern das
Gesetz aufer der Stimmenmehrheit eine Kapitalmehrheit vor-
schreibt, mit der einfachen Mehrheit des bei der Beschluss-
fassung vertretenen Grundkapitals gefasst werden; dies kann
auch Beschlisse Gber Satzungsdnderungen betreffen.

Gemaf § 8 der Satzung besteht der Vorstand der Gesellschaft
aus einem Mitglied oder mehreren Mitgliedern, auch fir den
Fall, dass das Grundkapital 3,0 Mio. EUR bersteigt, wobei der
Aufsichtsrat die Zahl der Mitglieder des Vorstands bestimmt
und einen Vorsitzenden sowie einen stellvertretenden Vorsit-
zenden des Vorstands und auch stellvertretende Vorstands-
mitglieder bestellen kann. Fir die Ernennung und Abberufung
der Mitglieder des Vorstands gelten im Ubrigen die gesetzIi-
chen Regelungen. Wesentliche Vereinbarungen, die unter der
Bedingung eines Kontrollwechsels infolge eines Ubernahme-
angebots stehen, gibt es nicht.
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Finanzlage

Die zentrale Steuerung des Finanzmanagements in der
SMT Scharf-Gruppe wird im Wesentlichen durch die
SMT Scharf AG vorgenommen. Das Finanzmanagement der
Gruppe umfasst das Steuern von Cash und Liquiditat, das
Absichern von Zins-, Wahrungs- und Rohstoffpreisrisiken, die
Konzernfinanzierung, die Vergabe von Birgschaften und
Patronatserklarungen sowie die Kommunikation mit Ra-
ting-Agenturen. Wir steuern die Abldufe zentral und konnen
so effizient arbeiten und Risiken erfolgreich kontrollieren.

Die Hauptaufgabe ist es, finanzielle Risiken und Kapitalkosten
zu minimieren und dabei die nachhaltige finanzielle Stabilitat
und Flexibilitdt des Konzerns zu erhalten. Die Finanzstrategie
des Konzerns baut auf den Grundsdtzen und Zielen des
Finanzmanagements auf und berlcksichtigt neben den Inter-
essen der Aktiondre auch die Anspriiche der Fremdkapitalge-
ber. Durch ein hohes Maf3 an Kontinuitdt und Berechenbarkeit
fir die Investoren sollen die finanzielle Flexibilitat und niedri-
ge Kapitalkosten fur die SMT Scharf-Gruppe erhalten bleiben.

Die Finanzposition der SMT Scharf-Gruppe beinhaltet alle in
der Bilanz ausgewiesenen flissigen Mittel, das heif3t Kassen-
bestande und Guthaben bei Kreditinstituten, soweit sie inner-
halb von drei Monaten (gerechnet vom Erwerbszeitpunkt)
ohne nennenswerte Wertschwankungen verfiigbar sind, sowie
kurzfristig verduf3erbare Wertpapiere abzliglich kurzfristiger
Finanzverbindlichkeiten und abziiglich des Harte- und Sozial-
fonds. Es bestehen zugesagte, aber nicht ausgenutzte Kredit-
linien in Hohe von 8,2 Mio. EUR. Angesichts des positiven Jah-
resergebnisses 2018 von 4,6 Mio. EUR verzeichnete die
SMT Scharf-Gruppe im Berichtsjahr einen Cashflow aus der
laufenden Geschaftstatigkeit von -3,1 Mio. EUR (2017:
1,0 Mio. EUR). Der negative Cashflow aus der laufenden Ge-
schaftstatigkeit ergibt sich im Wesentlichen aus der Verdnde-
rung der Vorréte, der Forderungen aus Lieferungen und Leis-
tungen sowie anderer Aktiva, die nicht der Investitions- oder
Finanzierungstatigkeit zuzuordnen sind. Der Cashflow aus
der Investitionstatigkeit lag bei -8,0 Mio. EUR (2017:
-3,0 Mio. EUR) und ist im Wesentlichen auf Auszahlungen fir
Zugange zum Konsolidierungskreis zurlckzufihren. Der
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit belief sich fir das
Berichtszeitjahr 2018 aufgrund der Aufnahme von Finanzkre-
diten auf 7,0 Mio. EUR (2017: 5,4 Mio. EUR). In Summe verrin-
gerte sich der Bestand liquider Mittel von 7,8 Mio. EUR am
31. Dezember 2017 auf 3,2 Mio. EUR am 31. Dezember 2018.

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Vergleich der tatsachlichen Ertrags-, Finanz- und Vermdégens-
lage mit der Prognose

Im Prognosebericht des Geschéaftsberichts 2017 erwartete
SMT Scharf fir 2018 einen Konzernumsatz in der Spanne
von 58 bis 62 Mio. EUR sowie ein EBIT zwischen 4,5 und
5,5 Mio. EUR. Aufgrund der erfolgreichen Umsetzung der
strategischen Mapnahmen vor dem Hintergrund einer ver-
besserten Branchenkonjunktur, zeigten sich im Jahresver-
lauf zunehmend Anzeichen eines deutlichen Umsatzwachs-
tums oberhalb der urspriinglichen Erwartungen.

Die tatsachlichen Zahlen zum Geschaftsjahresende lagen
Uber beziehungsweise im Rahmen der Erwartungen:

¢ Mit einem tatsachlichen Konzernumsatz von 70,8 Mio. EUR
konnte SMT Scharf die angepasste Umsatzprognose von
mindestens 58 bis 62 Mio. EUR aufgrund eines ebenfalls
starken Schlussquartals deutlich Ubertreffen. Die neue Ge-
sellschaft RDH trug mit einen Umsatz von 7,1 Mio. EUR zum
Konzernumsatz bei.

* Das EBIT lag mit 5,3 Mio. EUR im Rahmen der urspriinglichen
Erwartungen. Damit konnte SMT Scharf das operative Ergeb-
nis im Vergleich zum Vorjahreswert von 4,5 Mio. EUR deutlich
steigern.

e Die Materialaufwandsquote (in Relation zur Betriebsleis-
tung) stieg trotz des starken Umsatzwachstums nur leicht
auf 58,6 % (2017: 57,5 %). Sie liegt damit wie erwartet tGber
dem mittelfristigen Zielwert von 50% sowie Uber dem
Vorjahreswert.

» Das Net Working Capital ist mit 42,0 Mio. EUR entgegen der
Erwartungen im Vergleich zum Vorjahr gestiegen. Bezogen
auf den deutlich erhéhten Konzernumsatz hat sich die Net
Working Capital Intensity im Berichtszeitraum leicht um 0,3
Prozentpunkte auf 57,5 % erhoht.

» Die Eigenkapitalquote ist aufgrund der gestiegenen Bilanz-
summe nach 67,4% im Vorjahr auf 62,0 % gesunken, an-
gestrebt worden war eine Eigenkapitalquote in etwa auf
Vorjahresniveau.



Gesamtaussage zur wirtschaftlichen Lage des Unternehmens

Die SMT Scharf-Gruppe konnte im Berichtsjahr 2018 aber-
mals eine deutliche Steigerung der Umsatz- und Ergebnisent-
wicklung erzielen. Damit trégt die kontinuierliche Umsetzung
der Unternehmensstrategie bei einem anhaltend verbesser-
ten Branchenumfeld weiter Frichte. Das Konzernergebnis
zeigt sich mit 4,6 Mio. EUR entsprechend deutlich verbessert.
Mit einer EBIT-Marge von 7,5% (2017: 8,6 %) hat sich die
SMT Scharf-Gruppe von dem angestrebten mittelfristigen
Zielwert von 10,0 % entfernt. Dies ist im Berichtszeitraum auf
Investitionen in Marktanteile, neue Markte und Produktberei-
che zurlckzufihren, welches aus Sicht des Unternehmens ein
hervorragender Erfolg ist, da der Grundstein fir weiteres zu-
kinftiges Wachstum von Umsatz und Ergebnis gelegt wurde.
Aufgrund der verbesserten Ertragslage hat sich die Vermé-
gens- und Finanzierungssituation des Unternehmens weiter
gefestigt. Die Eigenkapitalquote liegt bei 62,0 %, die Finanz-
verschuldung ist zwar gestiegen, liegt aber immer noch im
Verhaltnis zum Umsatzvolumen und der Bilanzsumme auf
vergleichsweise niedrigem Niveau. Damit hat die
SMT Scharf-Gruppe ausreichende finanzielle Mdglichkeiten,
um die eingeschlagene Strategie fortzusetzen. SMT Scharf
sieht sich insgesamt gut positioniert, um von den Wachstums-
chancen in der Bergbaubranche lberproportional zu partizi-
pieren.

Nachtragsbericht

SMT Scharf AG priift Beteiligung an Elektronikspezialisten
ser elektronik

Die SMT Scharf AG befindet sich in fortgeschrittenen Ver-
handlungen Uber eine Beteiligung an der ser elektronik GmbH
mit Sitz in M6hnesee. Mit der Beteiligung setzt SMT Scharf
seine Unternehmensstrategie konsequent fort und erweitert
das Portfolio um wertvolle Kompetenzen im Bereich der Elek-
tronik und Steuerung. SMT Scharf arbeitet bereits seit vielen
Jahren mit dem Elektronikspezialisten
ser elektronik entwickelt kundenspezifische elektronische
Steuerungen und Komponenten. Die Systeme, die in die
Transportlésungen von SMT Scharf fir den Kohle- und
Nicht-Kohle-Bergbau integriert werden, produziert das Un-
ternehmen in eigener Fertigung. Automatisierung und Daten-
management gewinnen im Untertagebergbau zunehmend an
Bedeutung. Der Kauf von ser elektronik wirde dazu beitra-
gen, die Inhouse-Kompetenz von SMT Scharf auf diesem Ge-
biet zu starken und die Transportsysteme auf die gewachse-
nen Anforderungen im Untertagebergbau auszurichten.

Zusammen.

Risiko-, Chancen- und Prognosebericht

Risikobericht

Risikomanagement

SMT Scharf verfugt Gber ein Risikomanagementsystem (RMS),
das in die Planungs-, Steuerungs- und Kontrollablaufe der Ge-
sellschaft vollstandig integriert ist. Damit ist das RMS ein zent-
raler Bestandteil der wertorientierten Unternehmenssteue-
rung und dient der gezielten Sicherung bestehender und
kinftiger Erfolgspotenziale. Ziele des Risikomanagements sind
die Friherkennung von Chancen und Risiken, um unmittelbar
geeignete Vorsorge- und Sicherungsmafnahmen einzuleiten
und danach laufend zu iberwachen.

Das Risikomanagement basiert ganz wesentlich auf internen
Regelungen, die in Form von Richtlinien festgeschrieben und
im Prozess der Unternehmenssteuerung und -tberwachung
implementiert sind. Wesentliche Elemente des Prozesses sind
die strategische und operative Planung, die Wochen-, Monats-
und Quartalsberichterstattung an den Vorstand sowie die Vor-
bereitung von Investitionsentscheidungen. Die fortlaufende
Berichterstattung dient konzernweit der Steuerung des ge-
schaftlichen Erfolgs ebenso wie der laufenden Chancen- und
Risikoliberwachung und -kommunikation. Kurzfristig auftre-
tende Risiken werden unverziglich und auf direktem Wege an
diejenigen Organisationseinheiten kommuniziert, die fir die
Friherkennung, Steuerung und Kommunikation der jeweiligen
Risiken verantwortlich sind. Risikomanagementbeauftragte in-
nerhalb dieser Organisationseinheiten haben die Aufgabe, die
Risikomapnahmen zu koordinieren und die Risikokommunika-
tion an die jeweils ibergeordnete Ebene zu gewéhrleisten.

Das interne Kontrollsystem (IKS) ist integraler Bestandteil des
Risikomanagements von SMT Scharf. Hauptziel des IKS ist es,
sicherzustellen, dass alle Geschéaftsvorfalle in der Berichter-
stattung zutreffend abgebildet werden. Abweichungen von in-
ternen oder externen Regelungen sollen so verhindert werden.
Bezogen auf die externe Rechnungslegung soll vor allem die
Konformitat der Abschliisse mit den jeweils geltenden Regel-
werken gewahrleistet werden. Dazu sind das interne Kontroll-
system und das Risikomanagement entsprechend den rech-
nungslegenden  Einheiten  gegliedert. Innerhalb  der
SMT Scharf-Gruppe bestehen einheitliche Regelungen zur
Rechnungslegung, deren Einhaltung fortlaufend kontrolliert
wird. Zur Steuerung einzelner Risiken der Rechnungslegung,
zum Beispiel bei versicherungsmathematischen Bewertungen,
werden fallweise externe Spezialisten hinzugezogen.
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Im Unternehmen wurde ein Compliance Management System
(CMS) erfolgreich installiert. Dadurch sollen potenzielle Regel-
verstope rechtzeitig erkannt und verhindert werden. Das CMS
hilft dabei, angemessene Reaktionen auf Compliance-Sachver-
halte fur alle Konzerngesellschaften einheitlich zu definieren
und zu kommunizieren. SMT Scharf hat einen externen Compli-
ance Officer bestellt, der das Compliance-Management im
Konzern Gberwacht.

Risiken des Unternehmens

SMT Scharf ist einer Reihe von Risiken ausgesetzt, die aus
dem unternehmerischen Handeln der Gesellschaften in der
Gruppe resultieren. Um die Klarheit und Ubersichtlichkeit des
Risikoberichts zu erhéhen, werden diese Risiken verschiede-
nen Kategorien zugeordnet und dort zusammengefasst.
SMT Scharf unterscheidet zwischen Umfeld- und Branchenri-
siken, leistungswirtschaftlichen Risiken, finanzwirtschaftli-
chen Risiken sowie sonstigen Risiken. Detaillierte Angaben
zum Finanzrisikomanagement finden sich im Bereich ,Sonsti-
ge Angaben“ des Anhangs zum IFRS-Konzernabschluss fir
das Geschaftsjahr 2018 in diesem Bericht.

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Umfeld- und Branchenrisiken

Markt- und Absatzrisiken

Die SMT Scharf AG und ihre Tochtergesellschaften agieren
weltweit. Dabei sind sie unterschiedlichen politischen, recht-
lichen und wirtschaftlichen Rahmenbedingungen ausgesetzt.
Den Risiken, die daraus resultieren, begegnet SMT Scharf, in-
dem die Rahmenbedingungen sorgféltig beobachtet und
Marktentwicklungen soweit wie méglich antizipiert werden.

Gesamtwirtschaftlich kénnten eine Rezession in den Ziel-
markten oder Nachfrageriickgange einzelner Kundengruppen
das Geschéaft der SMT Scharf beeintrachtigen. In vielen Lan-
dern spielen zudem die politische Kontinuitat und die Stabili-
tat der Eigentumsverhéltnisse an den Bergwerken eine Rolle.
Regierungswechsel oder Wechsel in der Eigentimerstruktur
von Bergwerken kénnen personelle Wechsel bei Kunden von
SMT Scharf nach sich ziehen. Dadurch kénnen sich Projekte
deutlich verzégern. Diesem Risiko begegnet SMT Scharf durch
permanente Marktbeobachtung sowie eine vorangetriebene
Diversifizierung durch die ErschlieBung neuer Markte.

Umfeld- und Leistungswirtschaftliche Finanzwirtschaftliche Sonstige
Branchenrisiken Risiken Risiken Risiken
— Markt- und Absatzrisiken —t Produktionsrisiken — Liquiditatsrisiko —t Rechtliche Risiken
. R - Risiken der
m— umweltrisiken — Beschaffungsrisiken — wahrungsrisiko ) )
Informationstechnologie

— Personalrisiken

— Kreditausfallrisiko




Umweltrisiken

Umweltrelevante Beanstandungen oder Schadensfdlle an
den Standorten der SMT Scharf-Gruppe sind nicht bekannt.
Einige der von SMT Scharf genutzten Gebaude sind mit Mate-
rialien errichtet worden, die Asbest enthalten. Diese Materia-
lien werden regelmapig tUberwacht; bei Umbaumapnahmen
wird auf eine fachgerechte Entsorgung geachtet.

Leistungswirtschaftliche Risiken

Produktionsrisiken

SMT Scharfist als Industrieunternehmen Risiken von Betriebs-
unterbrechungen, Lieferverzogerungen, Qualitdtsproblemen
und unerwarteten technischen Schwierigkeiten ausgesetzt.
Diese kénnen sowohl intern zu Abweichungen von geplanten
Ergebnissen flihren als auch die mit Kunden oder Lieferanten
getroffenen Vereinbarungen stéren. Interne Richtlinien zum
Projekt- und Qualitatsmanagement, zu Produkt- und Arbeits-
sicherheit sowie zum Umweltschutz sollen dazu beitragen, die-
se Risiken zu reduzieren. Der Ausfall von Produktionsanlagen
ist Uber Betriebsunterbrechungsversicherungen abgesichert.

Beschaffungsrisiken

Negative Entwicklungen der Material- und Energiepreise so-
wie Ausfélle in der Belieferung mit Vorprodukten stellen eben-
falls potenzielle Risiken dar. Diesen Risiken begegnet
SMT Scharf durch eine mdéglichst dauerhafte Lieferantenbin-
dung und die weltweite Erschliefung alternativer Lieferanten.
Zudem Uberarbeitet SMT Scharf die Konstruktionen der eige-
nen Produkte kontinuierlich mit dem Ziel, sie kostengunstiger
zu gestalten.

Personalrisiken

Der wirtschaftliche Erfolg von der SMT Scharf hédngt unter an-
derem davon ab, inwieweit das Unternehmen in der Lage ist,
hochqualifizierte Fach- und Fihrungskrafte zu binden und
weitere geeignete Mitarbeiter - insbesondere bei einem wei-
teren Personalaufbau in den Auslandsmarkten - zu gewinnen.
Lohnerhéhungen und Steigerungen der Personalnebenkosten
kénnen zu Kostenerhéhungen fihren, die SMT Scharf nicht
Uber die Preise weitergeben kann. Dieses Risiko verringert
SMT Scharf durch Rationalisierungen in der Produktion.

Finanzwirtschaftliche Risiken

Liquiditdtsrisiken

SMT Scharf steuert die interne Liquiditat Gber ein zentrales
Liguiditatsmanagement. Dieses System stellt sicher, dass er-
forderliche Mittel zur Finanzierung des laufenden operativen
Geschéfts und der geplanten Investitionen in allen Konzern-
gesellschaften zeitgerecht und in Landeswéhrung zur Verfu-
gung stehen. Es bestehen angesichts eines positiven operati-
ven Cashflows keine Liquiditatsrisiken, da ausreichende
bestehende Bankguthaben sowie Kredit- und Avallinien zur
Verfligung stehen. Freie liquide Mittel legt SMT Scharf so an,
dass sie kurzfristig verfligbar sind und vergleichsweise
sichere Ertrége erzielen. Die Zusammenarbeit mit mehreren
Bankinstituten soll Ausfallrisiken begrenzen.

Wahrungsrisiken

Im Rahmen der unternehmerischen Téatigkeit ist SMT Scharf
insbesondere Wahrungs- und Ausfallrisiken ausgesetzt.
Diesen Risiken begegnet die Gruppe durch den Einsatz geeig-
neter Sicherungsinstrumente. Dazu gehdrt, ausgewdhlte
offene Positionen in fremder Wahrung durch Devisentermin-
geschafte und Optionen abzusichern. Das Risiko hoherer
Produktpreise in den Auslandsmarkten infolge eines starken
Euros wird durch einen zunehmenden Auslandsanteil beim
Teileeinkauf abgeschwacht. Das Personal der SMT Scharf war
zum Bilanzstichtag 31. Dezember 2018 zu 74 % auferhalb der
Eurozone beschaftigt, wodurch das Risiko hoher Personalkos-
ten aufgrund von Wechselkurseffekten verringert wird (engl.
natural hedging).

Kreditausfallrisiken

Ausfallrisiken werden unter anderem durch den Einsatz von
Akkreditiven und durch die Begrenzung von Kreditlimits fir
einzelne Kunden gemindert. Zinsrisiken sind derzeit von
nachrangiger Bedeutung. Sonstige Risiken aus dem Einsatz
von Finanzinstrumenten bestehen derzeit nicht.
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Sonstige Risiken

Rechtliche Risiken

SMT Scharf unterliegt den Ublichen Haftungsrisiken, die sich
insbesondere aus der Produkthaftung sowie aus Patent-,
Steuer-, Wettbewerbs- und Umweltrecht ergeben. Fir den
kontrollierten Umgang mit diesen Risiken besteht ein Kon-
zept mit hohen Qualitats- und Sicherheitsstandards. Um sich
darlber hinaus gegen potenzielle Schaden abzusichern, hat
SMT Scharf Versicherungen gegen Sachschaden, Produkthaf-
tung und andere Risiken abgeschlossen.

IT-Risiken

Klare Richtlinien regeln detailliert den Umgang mit Informatio-
nen sowie die sichere Nutzung von Informationssystemen.
Zur Gewahrleistung eines groptmoglichen Mapes an Datensi-
cherheit setzt SMT Scharf zeitgemape und anwendungsgerechte
technische Schutzmapnahmen ein.

Chancenbericht

Positive Wirkungen strategischer Mainahmen

Die umfangreiche Maf3inahmenliste in den drei strategischen
Handlungsfeldern ,Organisches Wachstum®, ,Externes
Wachstum®“ und ,Operative Exzellenz“ hat zum Ziel,
SMT Scharf insgesamt noch produktiver und wettbewerbsfa-
higer zu machen. SMT Scharf ist dadurch in der Lage, aus
einer gestarkten Position heraus von der Aufhellung des
branchenkonjunkturellen Umfelds und dem Aufschwung in
der Bergbauindustrie zu profitieren. Durch die Weiterentwick-
lung des Unternehmens zu einem Systemanbieter fir Logis-
tiklésungen im Untertagebergbau und fir Tunnelbaustellen
erschliept sich SMT Scharf neue Markte und Kundengruppen.
Auf diese Weise entsteht zusatzliches Umsatzpotenzial.

Wachstum der Weltwirtschaft

Mittelfristig wird das verarbeitende Gewerbe sowohl in den
Schwellenléandern als auch in den Industrieldndern verstarkt
Rohstoffe und Energie fir weiteres Wirtschaftswachstum be-
notigen. Nach Ende des letzten Superzyklus ist nach einer Er-
holung nun eine Stabilisierung der Rohstoffpreise erkennbar,
die die Foérderung fir Bergwerksbetreiber wieder rentabler
macht. Der positive Geschéaftsverlauf im Berichtszeitraum,
der einhergeht mit einer Belebung der Branchenkonjunktur,
bestéatigt die Einschdtzung des Vorstands der SMT Scharf AG,
nach der verschobene oder abgesagte Investitionen in die

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Infrastruktur der Bergwerke in der sich nun zunehmend stabi-
leren Aufschwungphase zunehmend nachgeholt werden.
Dies zeigt sich in der weiterhin anziehenden Nachfrage nach
Bergwerksausristung, was weiter steigende Umsatzerldse fir
SMT Scharf nach sich ziehen durfte.

Hohere Nachfrage in lokalen Méarkten

Nach dem laufenden Umbau der chinesischen Volkswirtschaft
und dem weiterhin freundlichen Klima in der Binnenwirtschaft
geht SMT Scharf davon aus, dass die chinesischen Bergwerke
wieder verstarkt Kohle und sonstige Rohstoffe férdern werden,
um den hohen Ressourcenbedarf der lokalen Wirtschaft - auch
bei einer verringerten Wachstumsdynamik - zu bedienen. Ins-
gesamt wird sich der Anstieg der weltweiten Nachfrage nach
Kohle zwar verlangsamen, dennoch wird sie absolut weiter stei-
gen. China wird Prognosen von BP zufolge im Jahr 2035 weiter-
hin der weltweit gréf3te Nachfrager nach Kohle sein. Auf das
Land entféllt etwa die Halfte des weltweiten Verbrauchs. Gleich-
zeitig wird sich der Anteil der Nachfrage aus Indien bis zu die-
sem Zeitpunkt nahezu verdoppeln. Insgesamt bleibt die Kohle
neben Ol und Gas trotz des zunehmenden Einsatzes regenerati-
ver Energien auch in Zukunft einer der wichtigsten Energietra-
ger. Alle drei Energiearten zusammen werden Schatzungen zu-
folge 2035 etwa 75% der globalen Energieversorgung decken.

Abbau des Investitionsstaus in Bergwerken

Die Bergwerkskonzerne haben in den vergangenen Jahren
aufgrund des schwierigen Marktumfelds die Produktivitat
ihrer Bergwerke vernachldssigt. Nach Einschatzung von
SMT Scharf 16st sich der zwischenzeitlich entstandene Inves-
titionsstau zunehmend auf. Kurzfristig wird die Weltwirtschaft,
wenn auch mit nachlassender Dynamik, weiter wachsen.
Dies férdert die Nachfrage nach Kohle und sonstigen Rohstof-
fen, sodass die Bergwerksbetreiber Anreize haben, weiterhin
verstarkt in Neuanlagen zu investieren.

Trend zum Bergbau 2.0

Vor dem Hintergrund der dynamisch voranschreitenden Digita-
lisierung besteht zunehmendes Interesse der weltweiten Be-
treiber von Bergwerken und Férderstatten an Innovationen in
allen Feldern der Bergbauausristung beziehungsweise -tech-
nik, aber auch zur Effizienzoptimierung von Prozessen und Or-
ganisationsstrukturen. Automatisierung und Datenmanage-
ment stehen dabei im Fokus der Bergbauunternehmen. Ein
Trend im Untertagebergbau ist die Einbindung der Maschinen
in die Netzwerke der Bergwerksbetreiber. Bergbauunterneh-



men wollen Informationen zum Fahrer, Olstand oder der Tem-
peratur untertage erhalten. Dieser unmittelbare Datentransfer
wird in Zukunft dazu beitragen, die Wartung und Arbeitspro-
zesse im Untertagebergbau zu verbessern. Aufgrund seiner
Kompetenzen in der Elektrotechnologie, Steuerung, Messtech-
nik, Elektrifizierung und im Datenmanagement sieht
SMT Scharf im Bergbau 2.0 attraktive Wachstumsperspektiven.

Komplexere geologische Lagerstatten
von Rohstoffvorkommen

Mittelfristig wird der Abbau der weltweiten Rohstoffvorkommen
in immer unzugéanglicheren Lagerstatten erfolgen. Dadurch
steigt der Anreiz fir die Bergbauindustrie, Produkte von
SMT Scharf einzusetzen. Neben der héheren Kosteneffizienz
haben sie den Vorteil, dass sie speziell fir schwierige Bedingun-
gen unter Tage entwickelt wurden und sich bereits im deutschen
Steinkohlebergbau bewdhrt haben.

Vorangetriebene Diversifizierung

SMT Scharf baut das Segment Nicht-Kohle-Bergbau aus, das
mittel- und langfristig zu einem der Kohle gleichwertigen Seg-
ment heranwachsen soll. Der Einsatz von Transportbahnen
und Logistiksystemen in Platin-, Gold- oder Kupferminen wird
steigen und folglich den Umsatzbeitrag aus diesem Geschaft
positiv beeinflussen. SMT Scharf riickt durch Ausbau des Ver-
triebs in neuen Weltregionen wie den Anden durch Griindung
neuer Tochtergesellschaften ndher an die Kunden in diesem
Bereich heran. Dariiber hinaus bieten auch Salzlagerstatten
Einsatzmdoglichkeiten fur die Produkte von SMT Scharf.

Attraktive Wachstumschancen in den kommenden Jahren er-
geben sich durch die im Geschaftsjahr vollzogene Ubernahme
des kanadischen Bergbauunternehmens RDH Mining Equip-
ment. RDH ist flihrender Anbieter fiir batteriebetriebene
Fahrzeuge fir den untertdgigen Berg- und Tunnelbau. Durch
die Kombination der internationalen Vertriebs- und After-Sa-
les-Kompetenz mit dem hinzugewonnenen Produktprogramm
kann SMT Scharf weitere Synergien im internationalen Hard-
Rock- und Tunnelmarkt erzielen. SMT Scharf rechnet mit po-
sitiven Auswirkungen auf die Umsatz- und Ergebnisentwick-
lung im laufenden Geschéftsjahr wie auch zukinftig.

Das Segment Tunnel verspricht dariber hinaus mittelfristig
grofe Umsatzpotenziale und die Chance einer verstarkten
Unabhéangigkeit vom Rohstoffpreiszyklus, da die Nachfrage
nach Infrastruktur von anderen Faktoren wie der weltweiten
Verdichtung der Ballungszentren getrieben ist.

Zusammenfassende Darstellung der Chancen- und Risikolage

Die Gesamtbewertung der Chancen- und Risikolage hat er-
geben, dass die erkannten Risiken unter Berlcksichtigung
der ergriffenen beziehungsweise geplanten Maf3nahmen ein-
zeln oder in Wechselwirkung miteinander keine bestandsge-
fahrdenden Auswirkungen auf die SMT Scharf-Gruppe haben.
Eine véllige Sicherheit, dass alle relevanten Risiken identifi-
ziert und gesteuert werden kdnnen, gibt es jedoch nicht.

Prognosebericht

Die Weltwirtschaft wird nach Angaben des Internationalen
Wahrungsfonds (IWF) im Jahr 2019 weiter an Dynamik verlie-
ren. Dabei verweisen die Okonomen auf die globalen Handels-
konflikte, beispielsweise auf den Handelsstreit zwischen den
USA und China, sowie die schwachere Performance in einigen
Volkswirtschaften, insbesondere in Europa und Asien, was
insgesamt die globale Konjunktur abschwacht. Der IWF prog-
nostiziert zu Beginn des Jahres 2019 folgende BIP-Wachs-
tumsraten in den Zielmé&rkten von SMT Scharf:

BIP-Wachstum in den wichtigsten Absatzmérkten der
SMT Scharf AG*

in% 2019e 2018
Welt 3,5 3,7
China 6,2 6,6
Polen™ 3,5 4.4
Russland 1,6 1,7
Sidafrika 1,4 0,8

Quellen: * IWF World Economic Outlook, Januar 2019
“IWF World Economic Outlook, Oktober 2018

SMT Scharf wird sich weiterhin auf die Kernmarkte China,
Russland, Polen und Sudafrika konzentrieren. Daneben wird
durch das hinzugewonnene Unternehmen RDH Mining Equip-
ment ein Fokus auf dem nordamerikanischen Markt liegen. Fur
2019 erwartet der IWF, dass sich das Wirtschaftswachstum in
China, Russland als auch in Polen verlangsamen wird. Mit ei-
nem prognostizierten BIP-Wachstum von 1,4 % soll die Wirt-
schaft in Stdafrika im Vergleich zum Vorjahr hingegen deutlich
an Fahrt gewinnen.
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Angesichts der zu beobachtenden Signale im Markt geht der
Vorstand fur das Jahr 2019 davon aus, dass das Branchenum-
feld und die verbesserten Bedingungen im Markt fur Bergbau-
ausristung der SMT Scharf-Gruppe auch im laufenden Ge-
schaftsjahr Wachstumschancen eréffnen werden. Fir das
Geschaftsjahr 2019 rechnet der Vorstand der SMT Scharf mit
einem Konzernumsatz in einer Spanne von 72 bis 75 Mio. EUR.
Nach der Ubernahme des kanadischen Bergbauspezialisten
RDH Mining Equipment ist es das Ziel, im Jahr 2019 die techni-
sche Integration von RDH voranzutreiben. Im Jahr 2018 wurde
die finanzielle und vertriebliche Integration bereits erfolgreich
vollzogen. Durch die vollsténdige von RDH, dem fihrenden An-
bieter fur batteriebetriebene Fahrzeuge mit Lithium-lonen-
Technik fir den Untertagebau, soll die Grundlage gelegt wer-
den, um in den kommenden Jahren weitreichende Synergien
im internationalen Hard-Rock- und Tunnelmarkt zu erzielen.
Des Weiteren prognostiziert der Vorstand fir 2019 ein EBIT im
Korridor von 5,5 bis 6,0 Mio. EUR.

Das Tunnelsegment befindet sich weiter in der Aufbauphase, so
dass auch im Jahr 2019 noch keine signifikanten Umsatze er-
wartet werden. Der Vorstand rechnet daher erst mittelfristig mit
einer signifikanten Umsatzsteigerung in diesem Segment.

Bei der Materialaufwandsquote (in Relation zur Betriebsleis-
tung) wird ein Wert auf Vorjahresniveau erwartet, der weiterhin
Uber dem mittelfristigen Zielwert von 50,0% liegen wird.
Das Net Working Capital wird fir 2019 unterhalb des Vorjahres
erwartet, bei einer, bezogen auf den Umsatz, weiteren leichten
Verbesserung der Net Working Capital Intensity. Die Forde-
rungsreichweite soll 2019 leicht Gber dem mittelfristigen Ziel-
wert von 150 Tagen liegen. Fiir 2019 wird zudem eine Eigenka-
pitalquote auf Vorjahresniveau erwartet. Der mittelfristige
Zielkorridor fur die Eigenkapitalquote von 35 % bis 40 % steht
vor der Hintergrundannahme, in den kommenden Jahren wei-
tere Opportunitaten im Bereich des externen Wachstums wahr-
nehmen und diese ggf. mit Fremdkapital finanzieren zu kénnen.

Mittel- bis langfristig erwartet das Management eine weitere
Verbesserung auf dem weltweiten Markt fir Bergbauausris-
tung. Die Talsohle im Bergbau ist erst einmal durchschritten. In-
folge der Konsolidierung in China betrifft dies insbesondere
chinesische Bergwerksbetreiber, die ihre Infrastruktur optimie-
ren und in eine innovative Transportlogistik investieren mus-
sen. In den kommenden Jahren erwartet das Management eine
steigende Nachfrage nach Elektrofahrzeugen fir den Unterta-
gebau. In diesem Zusammenhang sieht sich SMT Scharf durch
die hinzugewonnene Batterie- und Elektrokompetenz von RDH
gut aufgestellt, um kiinftige Wachstumschancen konsequent zu
nutzen. Dariiber hinaus ist SMT Scharf durch seine Kompeten-
zen als integrierter Systemanbieter kurzfristig in der Lage,
Elektrofahrzeuge auch fir den Kohlebergbau umzuristen.

Konzernlagebericht Konzernabschluss und -anhang

Die Rohstoffproduktion wird aufgrund des langfristig nach-
haltigen Wachstums der Weltwirtschaft zunehmen. Zwar hat
sich vor dem Hintergrund zunehmender handelspolitischer
Konflikte und einem Umschwung bei den internationalen Ka-
pitalstromen die wirtschaftliche Expansion in den Schwellen-
landern verlangsamt. Langfristig wird der Wohlstand in diesen
Léandern weiter zunehmen. Damit einher geht ein nachhaltig
steigender Energiebedarf weltweit. Experten der Internatio-
nalen Energieagentur (IEA) prognostizieren fir 2040 einen
stark steigenden Anteil erneuerbarer Energien zur Erreichung
der international vereinbarten Klimaziele von Paris. Dies for-
dert zugleich die Nachfrage nach wirtschaftsstrategischen
Rohstoffen wie zum Beispiel Lithium, Kobalt und Seltene Er-
den, die den Bergbau ankurbeln wird.

Daneben bleibt die Nachfrage nach Kohle in China in absolu-
ten Zahlen mit Abstand am gréf3ten, geht aber auch hier wei-
ter zurtck. Im Jahr 2040 soll die Kohle dort einen Anteil von
rund 45 % am Energiemix haben. Um sich weiter zu diversifi-
zieren und die Abh&ngigkeit von Kohlebergwerksbetreibern
weiter zu reduzieren, wird SMT Scharf darauf hinarbeiten, das
Geschaft mit Hard-Rock-Minenbetreibern sowie mit Tunnel-
logistik mittel- bis langfristig zu einem zweiten bzw. dritten
Standbein auszubauen. Im Rahmen der Unternehmensstrate-
gie fokussiert sich das Unternehmen auch in Zukunft auf ope-
rative Exzellenz sowie externes und organisches Wachstum,
um die Marktposition von SMT Scharf weiter zu starken.

Potentielle direkte Effekte aus dem Brexit werden nicht
erwartet.

Indirekte Effekte auf die Weltwirtschaft aus Brexit, amerika-
nisch-chinesischen Handelsstreitigkeiten mit etwaigen Straf-
z6llen oder anderen exogenen Einflussfeldern werden derzeit
auf Basis der geringen Wahrscheinlichkeiten nicht gesehen.

Erkldrung zur Unternehmensfihrung

Erkldrung zur Unternehmensfihrung
gemap §161 AktG

Die aktuelle Erklarung zur Unternehmensfiihrung gemap § 161
AktG befindet sich auf der Homepage der SMT Scharf-Gruppe
(www.smtscharf.com) im Bereich ,Sonstige Veréffentlichungen®.



Arbeitsweise von Aufsichtsrat und Vorstand

Die Organe der SMT Scharf AG verstehen es als ihre zentrale
Aufgabe, das Unternehmen auf verantwortungsvolle und
wertorientierte Weise zu filhren. Dazu dienen die folgenden
Grundsatze:

Der Aufsichtsrat hat drei Mitglieder. Dem Aufsichtsrat gehéren
keine ehemaligen Mitglieder des Vorstands an. Es sind durch
das Organ keine Ausschisse gebildet worden. Der Aufsichtsrat
berdt den Vorstand und tUberwacht dessen Geschaftsfiihrung.
Er befasst sich mit der Geschéaftsentwicklung, der Mittelfristpla-
nung und der Weiterentwicklung der Unternehmensstrategie.
Er verabschiedet unter Berlcksichtigung der Prifungsberichte
des Abschlussprifers den Jahresabschluss und den Konzernab-
schluss. Dartber hinaus bestellt er die Mitglieder des Vorstands
und beruft sie ab. Ausgewahlte Manahmen des Vorstands, die
in dessen Geschéaftsordnung aufgefihrt sind, bedirfen der vor-
herigen Zustimmung des Aufsichtsrats. Der Aufsichtsrat kann
Anderungen der Satzung beschliefen, die nur die Fassung be-
treffen. Die Aufsichtsratsmitglieder sind verpflichtet, Interes-
senkonflikte dem Aufsichtsrat gegenlber offenzulegen.
Im Berichtsjahr kam es nicht zu Interessenkonflikten bei Auf-
sichtsratsmitgliedern der SMT Scharf AG.

Der Aufsichtsrat weist eine hohe Vielfalt bei der Zusammenset-
zung des AR-Gremiums auf. Neben der fachlichen Qualifikation
beziehungsweise dem Branchenhintergrund der Mitglieder
bringen die AR-Mitglieder unterschiedliche weitere wichtige
Kompetenzen mit. Dies férdert die Vielfalt der Gesichtspunkte
in der internen Diskussion. Eine angemessene Besetzung mit
weiblichen Mitgliedern ist ebenfalls gewlinscht und bertcksich-
tigt. Der Aufsichtsrat hat fir die erste Fihrungsebene (Vor-
stand) die Zielgréf3e fir den Frauenanteil auf 0% und fur die
zweite Flhrungsebene (Geschaftsfuhrer der Tochtergesell-
schaften und Prokuristen) auf 19% festgelegt. Fir den Auf-
sichtsrat wurde die Zielgrépe fir den Frauenanteil auf 33,3%
festgelegt. Da es sich bei der ersten Fiihrungsebene und beim
Aufsichtsrat um die aktuellen Quoten handelt, sind diese Ziel-
gropen bereits mit der Festlegung erreicht.

Um die Unabhéngigkeit des Abschlusspriifers zu gewdhrleisten,
holt der Aufsichtsrat von diesem eine Erklarung Gber eventuell
bestehende Ausschluss- 